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BILDIRIM
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kismimi basili veya dijital bicimde arsivleme ve asagida belirtilen kosullar
dahilindeerisime agma iznini KTO Karatay Universitesine verdigimi bildiririm. Bu
izinle, Universiteye verilen kullanim haklar1 disindaki tiim fikri miilkiyet haklarim

bende kalacak ve gelecekteki caligmalar (makale, kitap, lisans, patent vb.) icin tezimin
tamaminin veya bir boliimiiniin kullanim haklar1 yalnizca bana ait olacaktir.
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Yiiksekogretim Kurulu tarafindan yayimlanan “Lisanstistii Tezlerin Elektronik Ortamda
Toplanmasi, Diizenlenmesi ve Erisime A¢ilmasina Iliskin Yénerge” kapsaminda, tezim,
asagida belirtilen kosullar haricince, YOK Ulusal Tez Merkezi ve KTO Karatay
Universitesi Acik Erisim Sisteminde erisime acilir.

[ |Enstitii / Fakiilte Yonetim Kurulu karari ile tezimin erisime agilmasi mezuniyet
tarihimden itibaren 2 yil ertelenmistir.*

[ |Enstitii / Fakiilte Yonetim Kurulunun gerekgeli karar ile tezimin erisime agilmasi
mezuniyet tarihimden itibaren ...ayertelenmistir.?

[ Tezimle ilgili gizlilik karar1 verilmistir.3
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OZET

Mine KARABIYIK
IHRACAT TESVIKLERININ KONYA IMALAT SANAYISi ACISINDAN
DEGERLENDIRILMESI
Yuksek Lisans
Konya, 2022

Ihracat tesvikleri, firmalara ihracat faaliyetlerinin desteklenmesi icin hukimetler
tarafindan saglanan desteklerdir. Firmalarda verimliligin artmasi, {ilkelerde ise ihracat
faaliyetlerinin dinamik hale getirilmesi karar vericiler tarafindan hedeflenmekte olup bu
noktada ihracat tesvikleri on plana ¢ikmaktadir. Bu ¢alismada, Konya imalat sanayisi
acisindan ihracat tesviklerinin degerlendirilmesi amacglanmistir. Calismada oncelikle
aragtirmanin amaci ve kapsamina yer verilmistir. Ardindan iki boliimde dig ticaret ve
ihracat finansmani konularimin ele alindigi kavramsal ¢ergeve sunulmustur. Bunun
yaninda tesvik kavrami ve tesvikin amaglari, ihracat tesviki, Tiirkiye’de ihracat tesviki
uygulamalari ile iligkili konular degerlendirilmistir. Ardindan Tiirkiye ve Konya ihracat
verileri sunulmustur. Konya’da ihracatin genel durumu, ihracatin sektorlere ve alt
sektorlere gore dagilimi, ithracatin ithalati karsilama orani, faydali model bagvurulari ve
tescilleri, model basvurular1 ve tescilleri, marka ve patent istatistikleri gibi veriler
incelenmistir. Konya Ticaret Odas1 ve Konya Sanayi Odasi ile yapilan gériismeler
sonucunda elde edilen ¢iktilara da yer verilmistir. Aragtirma sonuglari, Konya’nin
ihracat faaliyetlerinde 6nde gelen illerden biri oldugunu gostermektedir. Konya’da
faaliyet g6steren firmalarin ihracat faaliyetleri baglaminda daha fazla desteklenmesinin

Konya’nin ihracat basarisini daha da arttiracag diisiiniilmektedir.

Anahtar Kelimeler

Ihracat, Thracat tesviki, Imalat sanayi, Konya, Tesvik
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ABSTRACT
Mine KARABIYIK
EVALUATION OF EXPORT INCENTIVES IN TERMS OF KONYA
MANUFACTURING INDUSTRY
Master’s
Konya, 2022

Export incentives are the supports provided by governments to companies to support
their export activities. Increasing productivity in companies and making export
activities dynamic in countries are targeted by decision makers, and export incentives
come to the fore at this point. In this study, it is aimed to evaluate export incentives in
terms of Konya manufacturing industry. In the study, first of all, the aim and scope of
the research are given. Then, the conceptual framework in which foreign trade and
export finance are discussed is presented in two parts. In addition, the concept of
incentive and the purposes of the incentive, export promotion, export promotion
practices in Turkey were evaluated. Then, Turkey and Konya export data are presented.
The general situation of exports in Konya, Data such as the distribution of exports by
sectors and sub-sectors, the ratio of exports to imports, utility model applications and
registrations, model applications and registrations, trademark and patent statistics were
examined. The outputs obtained as a result of the negotiations with the Konya Chamber
of Commerce and the Konya Chamber of Industry are also included. Research results
show that Konya is one of the leading provinces in export activities. It is thought that
further support of companies operating in Konya in the context of export activities will
further increase Konya's export success. The outputs obtained as a result of the
negotiations with the Konya Chamber of Commerce and the Konya Chamber of
Industry are also included. Research results show that Konya is one of the leading
provinces in export activities. It is thought that further support of companies operating
in Konya in the context of export activities will further increase Konya's export success.
The outputs obtained as a result of the negotiations with the Konya Chamber of
Commerce and the Konya Chamber of Industry are also included. Research results
show that Konya is one of the leading provinces in export activities. It is thought that
further support of companies operating in Konya in the context of export activities will
further increase Konya's export success.
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1. GIRIS

Ekonomik gelisme, sermaye birikimi ve fiyat dalgalanmasi gibi gesitli faktorlerin
birlesik sonucudur. Ancak kiiresellesmenin hizlanmasiyla birlikte ihracatin iilke
ekonomisi tlizerindeki etkileri giderek daha da artmistir. Ayrica bilim insanlari, ihracat
ticaretinin ekonomik biiylimeyi yonlendirdigi hipotezine dikkat g¢ekmistir; bu, bir
iilkenin ihracatinin Gayri Safi Yurtici Hasila (GSYIH) iizerinde &nemli istatistiksel
etkilere sahip oldugu anlamina gelmektedir ve ayrica bir iilkenin ekonomik
blylmesinin bir dereceye kadar dis ticarete bagl oldugunun bir gostergesidir.
Dolayisiyla dis ticarete bagli ekonomik biiylime icin su ¢oziimler akla gelmektedir:
ihracat1 tesvik etmek icin yerli kaynaklar1 en iyi sekilde kullanmak; emegin Olgek
etkisini tesvik etmek; uluslararasi sermaye akisini tesvik etmek, yeni kavramlarin ve

yeni teknolojilerin yayilmasini ilerletmek.

Thracat nispeten diisiik riski, yiiksek esneklik derecesi ve diisiik kaynak bagimlilig: ile
kiicik ve orta Olgekli isletmeler tarafindan kullanilan en yaygin dis pazara giris
yontemidir. Bu nedenle ihracat, kiiciik ve orta dlgekli isletmelere (KOBI) mevcut iiriin
ve elde ettikleri kar1 maksimize etme ve yeni inovasyon firsatlar1 sunar. Kiiclik
isletmeler ihracat ve ticaretlerini gelistirmek icin uluslararasi faaliyetlerden Snemli
olciilerde yararlanabilirler.Ihracatin KOBI’lerin iiretkenliklerini, yenilikgiliklerini ve
performanslarini artirarak biiyiimelerini ve rekabet edebilirliklerini
giiclendirdigiarastirmalarda kanitlanmistir (Wagner, 2013; Pattnayak vd.Thangavelu,
2014).

Hikumetler artik KOBI'lere ihracat faaliyetlerinde destek saglamak amaciyla genis bir
yelpazede ihracat tesvik programlart sunmaktadir (Freixanet, 2012; Pickernell, Jones,
Thompson, vd.Packham, 2016). Ancak ihracat programlari, diisiik kullanim orani,
belirsiz hedefleme ve giiven eksikligi gibi bir¢ok elestiriye konu olmaktadir(Lederman,
Olarreaga, ve Payton, Export promotion agencies: do they work?, 2010).Bu
nedenleprogramlarin  firmalarda  ihracat  performanst  {izerindeki  etkilerini
degerlendirmeye yonelik ampirik calismalar yapilmistir (Wilkinson ve Brouthers, 2006;
Freixanet, 2012). Ancak bu caligmalar s6z konusu etkinin belirlenmesi kapsaminda
smnirli  kalmaktadir(Lederman, Olarreaga, vd. Zavala, 2016). Bu nedenle, bu

programlarin etki ettigi mekanizmayi, yani ihracati tesvik programlarimin firmalarin



performansi iizerindeki dolayli etkisini aragtirmak i¢in daha fazla arastirma yapilmasi

gerekmektedir(Leonidou, Samiee, Aykol, vd. Talias, 2014).

Thracat tesvik politikas1, miisterilerin gereksinimlerini karsilama kapsaminda firmalarin
performansini iyilestirmeyi hedeflemelidir. Boylelikle firmalarda kar ve verimlilik
artacak, ihracat faaliyetleri dinamik hale gelecektir. Aciklandig1 {izere, ihracat
tesviklerinin gerek firmalar gerekse {lilke bazinda Onemi biiyliktir. Dolayisiyla
tesviklerin verimli bicimde degerlendirilmesi ve saglanacak faydalarin maksimize

edilmesi gerekmektedir.

Bu caligmada, ihracat tesviklerinin Konya imalat sanayisi kapsaminda degerlendirilmesi

amaglanmistir. Bu amag ¢ercevesinde ¢alisma, {i¢ boliimde hazirlanmaistir.

Ik olarak, dis ticaretin finansmani ve ihracat hakkinda bilgi verilerek, calismaya bir
temel olusturulmasi amaclanmistir. Uluslararasi ticarette taraflar, ihracat sekilleri,
uluslararasi ticarette finansman, ihracatin finansmani gibi konular detayli bigcimde ele

alimustr.

Daha sonra tesvik kavrami ve ihracat tesvikleri hakkinda bilgiler sunulmustur. Tesvikin
tanimi, temel Ozellikleri, tesvikin amaglari, ihracat tesvik uygulamalar1 ve Tirkiye’de

imalat sanayi ihracat1 agiklanmuistir.

Ardindan Konya imalat sanayi kapsaminda ihracat tesviklerinin degerlendirilmesine yer
verilmistir. Oncelikle ¢alismanin metodolojisi sunulmus, ardindan mevcut Tiirkiye ve
Konya verileriyle karsilastirmali bicimde inceleme yapilmistir. Konya Ticaret Odas1 ve

Konya Sanayi Odasi’ndan alinan yanitlar da sunulmustur.



2. DIS TICARETIN FINANSMANI VE iIHRACAT

2.1. Uluslararasi Ticarette Taraflar

2.1.1. Thracatci

Ulke smurlar1 disina hizmet ya da mal satarak doviz getirici etkinliklerde bulunma
islemine ihracat denilmektedir. Thracatci olup ihracat yapmak isteyen bireylerin tacir
olmasi gerekmektedir, ¢ilinkii ihracat yonetmeligi ihracat¢i sirketleri, “ihra¢ edecegi
hizmet ya da malla ilgili ihracat¢1 birliginin {iyesi olan, gercek usulde vergiye tabi tiizel
ya da gercek kisi tacirler, Esnaf ve Sanatkarlar Odasinda kaydi bulunup {iretim
etkinlikleri gerceklestiren sanatkar ve esnaflar ile joint-venture ve konsorsiyumlar1”

olarak tanimlanmistir (Gursoy, 2006, s. 209).

Alicinin talep ettigi mallar istenilen siirede ve nitelikte ve istenilen tasima yolu ve
evraklarla beraber aliciya teslim etmek ihracatginin temel gérevidir. ihracatci islemlerin
stirdiiriilebilirligi anlaminda en énemli role sahiptir, ¢linkii mallarin istenilen zamanda
ve talep edilen siirede aliciya ulastirilmasi ihracat¢inin islerinin siirmesi igin 6nemli bir
noktada yer almaktadir. Kambiyo mevzuati ihracat¢inin sattifi mallarin bedelinin
karsilig1 olan dovizi lilkeye getirmesine gerekli kilmaktadir ya da dovizi getiremedigi
durumlarda bunun nedenini belgelerle kanitlamalidir. Mallarin geri getirilmesi slreci
ithracat¢t acgisindan maliyeti en yiiksel islemi olusturmaktadir. Bu durumda kambiyo
dosyas1 kapansa da bu islem ihracat¢iya biiyiik bir maliyet yiiklemektedir (Melemen ve
Arzova, 1998, s. 21).

2.1.2. ithalatci

Ithalat da uluslararasi ticarette dnemli bir role sahiptir. Ulke simirlar1 disindan temin
edilen hizmet ya da mal alimlar1 ithalat isleminin en basit tanimidir. “Diinya tizerinde
sinirlt sayida yer alan kaynaklardan daha verimli sekilde yararlanmak ve kiiresel refahi
artinirken adaleti saglayabilmek i¢in {ilkeler arasinda ithalatin bulunmasi vazgecilmez

bir kosuldur” (Canitez ve Bedestenci, 2012, s. 109).

Thracatg1 ile yapilan sézlesmeye uygun olarak mallarmn bedelini ddeyerek satin alan
tarafa ithalatg1 denilmektedir. Ithalatg1 ihracatgiya oranla daha fazla risk tasir ¢iinkii o

O0demeyi yapan taraftir, bu nedenle 6demeyi gergeklestirmeden once titiz bir arastirma
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yapmasi gereklidir. Ithalat¢1 yaptig1 arastirmadan sonra kendini giivende tutacak 6deme
yontemini tercih ederek riski diisiirebilir. Ozellikle dis ticarette bu sekilde garanti altina
alinmadan gergeklestirilen bir 6deme yiiksek risk tasimaktadir. Bu nedenle ithalat¢inin
bankasi yardimiyla kendisi i¢in en iyi 6deme bicimini olusturmasi gerekmektedir.
Ulkemizdeki mevzuat, ithalatgmin yurt disinda gerceklestirilen ddeme sonrasinda satin
alman mallarn1 veya esdegerlerini {lilkeye getirmesini zorunlu kilmaktadir. Bu
ger¢eklesmedigi durumda gonderilen paranin geri getirilmesi talep edilir. Mallarin geri
getirilemedigi ve para iadesinin de yapilamadigi zaman, bu durumun miicbir sekilde

kanitlanmasi sart1 bulunmaktadir (Melemen ve Arzova, 1998, s. 22).

2.1.3. Thracat¢1 Banka

Yurtdisindaki banka ile muhaberat iligkisi ihracatc1 tarafin bankasi tarafindan yerine
getirilir. Thracatg1 sirketin bir banka vasitasiyla islem yapma gerekliligi iilke
mevzuatindan belirtilmistir ve ihracatgi tarafin bankasinin ihracat islemlerinde yalnizca
aracilik hizmetini yerine getirmesi gerekmektedir. Thracat siireci sonucu edinilen 6deme
geldiginde araci banka bu 6demeyi ihracat¢i tarafin talimati sonrasinda Tiirk Lirasina
gevirir. Satilan mallarin bedelinin ihracatg1r tarafindan belirli bir siirede iilkeye
getirilmedigi durumlarda bu durum ihracat¢1 banka tarafindan yetkililere bildirilmelidir,
ancak ihracat sonucu kazanilan bu bedelin iilkeye getirilmesinde araci bankanin
herhangi bir yiikiimliiliigii bulunmamaktadir. Ihracatcinin tercih ettigi bankanin ihracat
islerini yerine getirmeye yetkili olmasi kosuluyla ihracatci diledigi banka ile calisabilir.
Bunun yaninda ihracat¢inin sectigi bankayir giimriik beyannamesinde de belirtmesi

zorunludur (Melemen ve Arzova, 1998, s. 22).

2.1.4. Ithalat¢1 Banka

Ithalatginin talimati sonras1 ihracat¢iya mal bedelini ddeyen bankaya ithalat¢1 banka
denilmektedir. Her iilke ithalat 6demeleriyle ilgili farkli bir mevzuata sahip olabilir.
Ulkemizde ise ithalat islemi sonucu gelen bedel, mal mukabili édeme sekli haricindeki
diger ddeme tiirlerinde mutlaka transfer edilir. Mutlaka banka vasitasiyla yapilmasi

gereken bu transfer sonucunda o6demeye karsilik gelen bir belge bulunmalidir.



Ulkemizde mevzuat ithalat islemleriyle ilgili ddemelerin elden yapilmamasini zorunlu

kilmigtir (Melemen ve Arzova, 1998, s. 23).

2.2. Thracat Sekilleri

2.2.1. Mal Thracati

Thracat bir malin yabanci iilkelere déviz karsihiginda satilmasina denilmektedir. Thracat
islemi gerceklestirilen dikkat edilmesi gereken bazi hususlar bulunur: Uriiniin ihracata
yonelik sekilde piyasa kosullarina ve uluslararasi standartlara uygun ve kaliteli sekilde
iiretilmesi, tanitim, reklam ve pazarlamasinin yurtdisinda yapilmasi, en uygun nakliye
ve ambalaj seklinin tercih edilmesi, iirlinlin talep edilen yere zamaninda ulastirilmas,
dis satimimin yerine getirilmesi ve ihracatginin iilkesindeki dig ticaret mevzuatinin
gerektirdigi islemleri yerine getirmesi bu asamalardan bazilaridir. Ticaret odalari,
ihracat1 gergeklestirecek olan sirketin ihracat yapacagi iilkeye yonelik diizenlenen formu
edinmesini saglar. Bu formu doldurduktan sonra yurt disina gonderilecek iirtinlerin
faturasinin da eklenmesiyle beraber bir dilekge ile ilgili ticaret odasina bagvuru yapilir

ve gereken incelemeler yapildiktan sonra belgelerin onay islemi gerceklestirilir.

Ihracatin sirketlere kazandirdig1 dogrudan yararlardan bazilar1 su sekilde siralanabilir:
Pazar pay: biiyiitiilir. I¢ pazara bagimli olma durumu azaltlir ve i¢ pazarda
yasanabilecek durgunluk telafi edilir. Daha 6nce i¢ pazarda test edilen {irlinlerin ihrag
edilmesi yoluyla dis pazara girilince, pazar arastirmasimin maliyeti azaltilir. I¢ pazarda
tam kapasite ile ¢alisilmadigi durumlarda iiretimi yiikseltme imkani elde edilir. Dis
pazarlara girilmesi sonucu, i¢ pazardaki rekabeti artirma olanagi saglanir. ihracatcilar
uluslararas1 pazardaki yogun rekabetten etkilenerek iiriinlerini pazarin gereksinimlerine
uyacak sekilde tesvik edilir ve bu sayede teknolojik ilerlemeler i¢in zemin hazirlanir

(Osmaniye Ticaret ve Sanayi Odasi, 2018).

2.2.2. Hizmet Thracati

Bir hizmetin faturasinin mevzuatimiza gore diizenlenip Tiirkiye’de kayda alindig
durumlarda hizmetin maliyetlerinin de Tiirkiye’de tutulan defterde bulunmasi gerekli
olsa da bu hizmeti Tirkiye’de yapilmis bir hizmet olarak ele almak

gerekir.Yurtdisindaki firmalarin ihracatlar1 i¢in Tirkiye’de verilen aracilik, piyasa
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arastirmasi, danigmanlik ve miisteri bulma gibi hizmetler, hizmet ihraci olarak ele
alinmadig1 icin KDV’ye tabi tutulur ¢iinkii bu sirketlerin Tiirkiye’ye ihra¢ edecekleri
hizmet ve mallar Tiirkiye’de kullanilir ve tiiketilir. Yabanci sirketlerin Tirkiye’den ithal
edecegi ya da Tirkiye’den yabanci sirketlere ihra¢ edilecek mallar nedeniyle

gerceklestirilen hizmetler ihracat istisnasi olarak degerlendirilir (Mag, 2001).
2.3. Uluslararasi Ticarette Finansman

Uluslararas1 finansmanda, ihracatcilar ya da ithalat¢ilar mal sevkiyatindan 6nce ya ad
sonra gelen donem igerisinde kredilerin ya da sigortalarin destekleme amach
kullanimina rastlanmaktadir. Dis ticarette finansmanin bankacilikla sigortaciligin
bileskesi konumunda oldugu goriilmektedir. OECD’nin tanimlamasiyla dis ticarette
finansman kredilerin, sigortanin ve glivence metotlarinin ihracat¢i ya da ithalat¢i tarafa
O0demede kolaylik saglayarak vade dahilinde yapilan satigslardaki yiikselmeyle
gerceklesmektedir.

Isletmelerin kiiresel c¢apta gerceklestirecekleri ticari islemlerde diizen ve istikrar
finansmanda ortaya konan basarili politikalarla miimkiin olmaktadir. Dis ticaret krediler
baglaminda ikiye ayrilmaktadir: Ilk grup “satici kredileri”dir. Bu kredilerle destek
saglanan ithalat¢1 vadeye uygun ddemelerin kapisi agilmaktadir. Diger grubu ise “alict
kredileri” olusturmaktadir. Bu noktada ihracat¢ilarin bankalar1 ya da diger finansman
kuruluglart ithalatgt ya da onun c¢alistigt bankalar nezdinde wvadeli krediler
acabilmektedirler (Kugukcolak, 1998, s. 124).

Ticareti uluslararas1 arenada siirdiiren iilkelerin ihracatgilara fonlama araci olarak
kullanilan bankalar i¢in olusacak riskliliklerden korumaya yonelik politikalar tiretmeleri
sigortaya ya da kredilere olan talebi artirmaktadir. Cesitli diizenlemelerle denetim
altinda tutan kredi arzi ve sirkete gore kredi uygulamalar1 fon saglama sistematigini

dogrudan pazarlanabilir degerlere yoneltmektedir.

Ulkelerin mali durumlari, esasen endiistri dallarinin ve piyasanin niteligi, bankaciligin
ve sigortaciligin sektor anlaminda gelisme boyutu, iilkelerin ihracat¢ilarina yoneltilen
olanaklar ve uygulamalarin temelini olusturmaktadir. Fakat iilkeler ihracatcilarla ilgili
genelde ayni nitelikte problemlerle karsilasmaktadirlar. Bu sebeple sermaye sistematigi
sorunlart benzeyen yanlartyla degerlendirmekte ve ¢oziimlerdeki ortakliklarin baska

sistemlerde de onaylanmasini saglamaktadir. Sistemlerde One c¢ikan benzerlikler,
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ithracatgilar i¢in kredilendirme saglayan kuruluslarin devletle dogrudan baglantili
calismast ve finansal kuruluslarin dogrudan bu sisteme dahil olmalariyla
belirlenmektedir. Giiniimiiz uygulamalarinda sigortaciligin ve bankacilik sistemlerinin

cok azi1 diger iilkelerin finansal olanaklarina benzemektedir.

Yar1 gelismis tlkelerin ihracatgilar1 isletme sermayesi temin etmede zorluklarla
karsilagmaktadirlar. Boyle iilkeler sevkiyat oncesindeki kredilendirme programlarina
daha ¢ok ihtiya¢ duyarlar. Isletme sermayesine ihtiyaci olan bir isletmenin fiyat ve
nitelik baglaminda kiiresel capta rekabete girismesi cok zordur. Fakat yar1 gelismis
iilkeler igerisinde bankalarin verdikleri kredilerde daha segici davrandiklari
bilinmektedir. Ihracatgilari bu baglamda zorlu smavlardan gegirmekte ve eleyici
politikalara maruz birakmaktadirlar. Bu sebeple yar1 gelismis iilkelerin ihracatgilarinda
finansmana yonelik arayislar1 genelde devletin destekledigi yar1 resmi kuruluslarda son

bulmaktadir (Sariaslan, 1996).

Thracat finansmanini gergeklestiren bankalarda esas gorevin ulusal ticarete yon vermek
oldugu icin uzun vadede gerekli kosullar1 yerine getirecek ve dogrudan ihracatci
ekseninde kredi politikalar iireten "dis ticaret bankalar1" ticari bankalarin yerini bu
baglamda hizla doldurmaktadirlar. 2000’lerde kiiresel pazarlarda rekabetci yapiya uyum
saglamak ve ihracati artirma gayesiyle hareket eden Tiirkiye uluslararasi egilimlere
uyarak katma degeri fazla, anapara ve veri yogunluklu teknolojiye yonelmek

durumunda kalmistir (Akguc, 1986, s. 19).

Kredilendirme goriilen zararli farkliliklar1 ortadan kaldirmak isteyen OECD rekabet
Onleyici bir kurum olarak bankalar1 ortak bir paydada birlestirmistir. Bu gercevede yer
alan diizenlemelerin y1l bazinda iki ya da daha fazla vade siiresi temelinde islemleri
kapsadigi, faizin vadenin, kredilendirmeye iliskin oranin ve Odemeler ekseninde
gergeklesen hiikiimlerin  tim  kurumlar nezdinde baglayic1 yapiya kavustugu

gorilmektedir.

Yasal olarak desteklenen finansal kuruluslarin esas amaci bankacilik hareketlerinin
ithracatcilar lehine kredilendirmeye yonlendirilmesidir. Boylece iki husus ekseninde
uygulama alan1 ortaya ¢ikmaktadir: Kredilendirmeye yonelik banka faaliyetlerinin ve
ticaret bankalarinca finansmani saglanan vade dahilindeki hareketlerin giivence altina

alinmasi. Ticari ve smai isletmeler, kiiresel para piyasalarinda fonlama talebine ve



fonlama gereksinimi dogrultusunda faaliyetlerini siirdiiriirler. Uluslararasi ticarete
yonelen isletmeler ithalatta finansmani saglamak amaciyla bir¢ok farkli kurulusa
miiracaat ederek birbirleriyle rekabete girismektedirler. Bu durum iiretilen mallarin
kalitesiyle ve ge¢mis deneyimlerle dogrudan iligkili olmaktadir. Daha once ithal ettigi
mallarla adin1 duyuran bir isletmeye bu baglamda daha fazla finansman olanagi
sunulacag asikardir. Ornek olarak ihracatgilarin ithalatci igin kredilendirilmis satislarda
bulunabilmesi ya da ihracat¢inin tilkesindeki uluslararasi ticareti 6zendirmeye yonelik
kuruluglarin bir bankada (Eximbank) iilkenin mallarina yonelen talepleri yabanci
kredilerle sunmas1 seklinde. Vadesine gore faiz oranlar1 degisen bu kredilerde doviz
kuru ya da menkul kiymetlerde olusan degerleme farklar ¢ercevesinde de faizde veya

vadede farkli politikalar izlenebilmektedir (Sanli ve Eksi, 2000, s. 39).

Uluslararasi ticaretin kapsamina dahil olmayan ve sinai sirketlerde isletme sermayesinin
temin edilmesi amaciyla acilan kredilerin yatirimlarda da Onemli bir payi
bulunmaktadir. Uluslararasi piyasalarda islem goéren menkul kiymetlerin alim satiminda
gergeklesen kur farkliliklart neticesinde aymi anda farkli  bolgelerde farkl
fiyatlandirmalar gériilebilmektedir. Isletmelerin fazlaca nakit ve nakde esdeger varlik
bulundurduklar1 zamanlarda izledikleri etkin alim satim politikalar1 neticesinde
varliklarin para piyasasinda edindikleri deger artmakta ve dis ticarete konu olan

finansman enstriimanlarin1 kullanabilme kabiliyetleri artmaktadir.
2.4. Thracatin Finansmam

Ihracat finansmaninda, ihracati1 gerceklestiren kisinin aldig1 siparisler bazinda iiretim
gerceklestirebilmesi i¢in saglam bir finansman kaynagi mal sevkiyatindan onceki ve
sonraki siireglerde de 6nemli rol oynamaktadir (Zaim, 2011, s. 17). Ihracatin iilkelerin
mali istikrar saglamalarinda 6nemli bir ara¢ oldugu diisiiniildiigiinde bu yonde yapilacak
finansmanin kalitesi de ihracatci iizerinde etkili olacaktir. Thracatcilarin iilke
ekonomilerine katkilar1 yalnizca sicak para girisi saglamalariyla sinirli kalmayip uzun
vadede oteki lilkelere gergeklestirilen ihracati da etkilemekte ve kiiresel rekabette Oncii
pozisyonuna yiikselebilmelerini saglamaktadir. Thracat faaliyetlerinin artirilmasina
yonelik caligmalarda ve belirlenen stratejilerde degerlendirmelerin rekabet {izerine insa

edildigi bilinmektedir (Senol, 2017, s. 1,2).



Ihracata iliskin faaliyet hacminde artmanm iilke ekonomilerinde politik olarak
hedeflenen birincil amaci teskil etmesi ithalata yonelik talebin en aza indirgenmesi ve
disarindan alinacak mal ve hizmetlere bagimlilik durumunun ortadan kaldirilmasini
ayrica teknolojik eskimeyle malul faaliyetlerde maliyetin diisiiriilmesi gibi hedefler
dogrultusunda bir zorunluluk halini almistir. Ihracata konu olan iiriinlerin
finansmaninda maliyet 6nemli bir etken olarak gorilmekte ve kiresel pazarlarda
etkinligin oncelikli olarak maliyetlerin diisiirtilmesiyle ilgili oldugu bilinmektedir
(Sakarya, 2009, s. 120). Cesitli isletmeler, tacirler veya imalat¢ilar ihracat faaliyetini
gerceklestirebilmektedirler. Tiim bu gruplar ihracattan 6nce ve sonra finansman ihtiyaci
duymaktadirlar. Imalatcilar farkli ticaret gruplarina nazaran daha c¢ok finansmana

ihtiyac duyarlar. Soyle ki;

1. Uretimi tamamlanan mallarin ulusal ve uluslararasi tiiketicilerde nitelikler

baglaminda farkliliklar tagimasi ihracatgilarin maliyetini artirici etki yaratmaktadir.

2. Thracata iliskin tutarin karsilanmasi ihracatci icin iiretimde artislara yol acacagindan

kaynak gereksinimi fazlalasacaktir.

3. Uretime yonelik ortaya konan fonksiyonlar haricinde nakliyeye, sigortaya, navluna
ayrilan maliyetlerin finansal kaynak gereksinimi ortaya cikaracagi asikardir. Ihracat

finansmaninda sevkten oOnce ve sevkten sonra olarak iki farkli nitelik ortaya

cikmaktadir.

2.4.1. Sevkiyat Oncesi Finansman

Bu tip finansmanda ihracatg1 ilk madde ve malzeme alirken, ilk madde ve malzemenin
islenmesi i¢in, mamul {iretiminde sonradan hazirlanan mamullerin ambalajlanmasinda
veya ithalat¢i istegine uygun olarak {irlin piyasasinda gerg¢eklesen alimlarda faydalanma

s0z konusudur(Pekdemir, 1997, s. 43).

2.4.2. Sevkiyat Sonrasi Finansman

Thracatcilar alicilart igin kredilendirme politikas1 benimsediklerinde acilan kredilerin
bankalar tarafindan kullandirilmasiyla belli bir finansman politikasidir. Boyle bir

finansmanda ihracati gerceklestirilen mallar sevkiyati tamamlaninca mallarin bedeli



tahsil edilmeden Once kredi gereksinimi ortaya cikmaktadir. Sevkiyattan sonraki

finansmanin ¢esitleri asagida agiklanmistir (Pekdemir, 1997, s. 44).

2.4.2.1. Istira ve Iskonto Kredisi

Odemelerde belli kistaslarin gergeklestirilip gerceklestirilmedigi bu tip ihracatta
poligeler vasitasiyla denetlenerek bankaya 6de emri gonderilir. Bankanin vade dahilinde
gerceklesen 6demelerde saticidan onay almasi igslemlerin senet karsiligr yiirlimedigi ve
genelde uluslararas: ithalatta kullanilan bir yontem olarak goriilmektedir. Bankalarin
kredi kullandirmada ihracatgr nezdinde gergeklesen finansman politikasina uygun
durumdaki ithalatgilara iilkenin genel politikas1 dahilinde miktar olarak taahhiit edilen
tutar yatirildiginda sevkiyati yapan tarafin emri lizerine sigortali bicimde karsiladiklari

kredidir (Ataman ve Sumer, 2003, s. 14).

2.4.2.2. Konsinye ihracat Mukabili Avans

Satiglarin konsinye olarak yapildigr ihracatta islemler siparis esasindan farkli sekilde
gerceklestirilmektedir. Finansmana katilan miktar konsinyeye dayali ihracatin miktarina
uygun sekilde belirlenmektedir. Bankanin finansmanda izledigi yol sevkiyatla mal
satisinin  ger¢eklesmesi arasinda gecen zamani icine alacak bi¢imdedir. Finansmana
konu olan miktar belli bir oran dahilinde ihracatla elde edilen satiglar oraninda

artirilmaktadir.

2.4.2.3. Vesaik Mukabili Thracat Kredisi

Banka mallarini teslim eden saticitya avans olarak finansman saglamaktadir. Avansa
konu olan miktar ihracatta belirlenen tutarin belli bir bolimii ya da tliimiini
kapsamaktadir. Bankalar, avanslara iliskin 6demelerde, ihracatgilarin finansman
durumuna, alici tarafin finansman durumuna ve alictya yonelik koken arastirmasi
dahilinde iilkesindeki ekonomi ve politika durumuna gore tavir sergilemektedirler.
Avansalar, o giinkii deger iizerinden kredilere yansitilarak kullanim miktarina faizin

tahakkuk ettirilmesiyle degerlenir (Briggs P. , 1998, s. 50).
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2.4.2.4. Satic1 Kredisi

fhracata iliskin acilan kredilerde biiyiikk bir kismi teskil eden kredilerdir. Mal
sevkiyatinda saticinin ithalat belgelerini bankaya ibrazi neticesinde sevk sonrasinda
kredilerle finansman miimkiin olur. Malin maliyetini bankanin islem siiresi dahilinde
ithalatcidan teslim alinmasi s6z konusudur. ihracati gergeklestiren tarafin bankayla ilgili
islemi faizlerin 6denmesiyle sinirlidir. Bankanin ihracatci adina yiiriittiigii islemler ilgili
ddemelerin gecikmesi halinde son bulur. Thracatin devami igin saglanan kredinin sigorta
dahilinde risk azaltmaya maruz kalmasi i¢in ilgili kuruma sigortanin yaptirilmasi
gerekmektedir. GlUnumuiz ticari hayatinda cari donemde yapilan kredi alimlarindan

ziyade uzun vadeli krediler bu tip islemlerde kullandirilmaktadir.

2.4.2.5. Alic1 Kredisi

Gelecege iliskin islemleri de kapsayan bu tip krediler genelde donem boyu siiren
anlagsmalar dahilinde gergeklesmektedir. Kisa donemin belirsizliginden kaginmak ve
finansal yiiklerin getirecegi risklerden korunmak adina yiiriitiilen bir dizi faaliyet nakit
akisiyla degerlenen ve borca iliskin oranlarin belirlenmesini gerektiren islemleri
kapsamaktadir. Bankalarin  verdikleri kredilerde uzun donemin getirisinden
faydalanmak istemeleri bu konuda ithalat¢ilarla banka arasinda gilivencenin
saglanmasini gerektirmektedir. Bu tip kredilerde esas itibariyle bor¢landirmanin alici
tarafa uygulanmasi ve bu uygulamalarda faiz oranlarinin ihracatin gerceklestirildigi
iilkeye uygun ylriitiilmesi fonlama transferine iliskin bedelin pesin alinmas1 ve genelde
bakiyenin alic1 tarafa bor¢landirma amacgl kullandirilmasi hacimli ihracatlar i¢in 6nem
tasimaktadir. Bu tip kredilerin genelde genis hacimli ihracatlar igin tercih sebebi
olmasinin sebepleri sunlardir(Toroslu, 1999, s. 55):

1. Thracat¢inin kredi kullanimi ithalat¢inin kredi kullanimia oranla beraberinde daha
fazla yiikiimliiliik getirmektedir. Odemenin yapildig1 vadelerin uzun déneme yayilmasi

yOnetim i¢in gerekli kaynaklari kullanma verimliligini artirmaktadir.

2. Kredi taksitlerinin 6denmesinde bilangonun ve bankalardan temin edilen kaynaklarin
etkin sekilde denetlenmesi islemlerin siireklilik arz etmesi gibi zorunluluklarla

ihracatgilar daha rahat basa ¢ikmaktadirlar.
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3. Finansal kuruluslar ihracata iliskin islemlerde daha c¢ok alicilara kredi
kullandirmaktan yana olmaktadirlar. Boylece satiglar nezdinde ortaya konan s6zlesme

hiikiimlerinin incelenmesini ve gerekli tavsiyeleri vermenin olanagini saglamaktadirlar.

Boyle bir durumda alicilara kredi kullandirmak bankalarin finansman saglamada

basvurduklar1 bir strateji olmaktadir.

2.5. Alternatif Finansman Teknikleri

2.5.1. Leasing

Bu kelime Ingilizceden Tiirkgeye kiralamanin karsiligi olarak geg¢mistir. Kelime
Amerika kokenlidir ve Avrupa’da kullanimi savas sonuna rastlamaktadir. Etkili bir
finansal enstriiman olan leasingi tiim diinya {ilkeleri ticari literatiirde kullanimin
surdirmektedirler (Okan, 2006, s. 3). Islemlerin yapildig1 belli kaynaklarin yalmzca
kelimenin kokeniyle ifade edildigi goriilmektedir. Yine de anlam olarak benzer
egilimleri ¢agristirmaz. Kelime mal kullanimina iligkin haklar ve mal miilkiyeti
baglaminda ayrilmayr belirtmektedir. Kiralama isleminin gergeklestirilmesi bir
sozlesme dahilinde kiraya verenin mali kullanim hakkindan feragat ederek bu hakki
kiralayana devretmesiyle olmaktadir (Tiryaki, 2006). Kelimenin Tiirk¢edeki karsiliklari
arasinda “Techizat Kiralama”, “Sabit Varlik Kiralamas1”, “Finansal Kiralama”, “Uzun
Vadeli Kiralama”, “Kiraya Verme”, “Techizat Kiralama Kredisi”, “Kira Kontrat1” gibi

ifadeler de bulunmaktadir (Mural, 2006, s. 3).

Temel anlamiyla mal satimini ifade eden bir siire¢ olmaksizin bir dizi siire¢ dahilinde
varlik kullanim hakkinin satilmasiyla iliskilendirilebilir (Grenadier, 1996).Bu kavram
hakkinda esas itibariyle tanimlamanin zorlugu kelimenin boyutuna yonelik
yaklasimlarin ¢esitliligiyle ortaya ¢ikmaktadir. Kavramin genel anlami 6zelliklerinden
bagimsiz olmadigi i¢in bu Ozellikleri degerlendirmek dogru bir yaklagim olacaktir
(Ceylan, 2001, s. 89). Amerikan Federal Standart Muhasebe Kurulu (Federal
Accounting Standart Board) kiralama kapsaminda gerceklestirilen islemlerde bazi
Ozelliklerin bulunmasini sart kogsmaktadir. Bunlar asagidaki gibi 6zetlenebilir (FASAB,
2017):

“1. Sozlesmede bulunan kiralamaya dair zaman araligt sonun miilki devrin tekrar

kiralayan tarafindan alinmas,
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2. Adi gegen kiralamaya konu olan arag kiralamanin bitmesini takiben kiracinin en az

maliyetle ona tamamen sahip olabilmesini saglamalidr,
3. Kiralama stiresinin dolmasiyla malin amortisman degerinin %75 inin karsilanmasi,

4. Tasinmazlar kategorisinde ele alinan mallarda kullanimin yalnizca kiract tarafindan
beyan edilen sebeplerle ve baskalarina kullandirilmast olanakli olmayan hallerde

kiralamanin gergeklestirilmesi,

5. Kiralamaya iligkin zaman araliginda gerceklesen odemelerin bugiine indirgenmesiyle

ortaya ¢ikan degerin malin net olarak %90 karsilamasi”

Kiralama disinda bazi degisik yontemler de bu uygulamayla beraber benimsenmektedir.
Avrupa Finansal Kiralama Birligi (European Leasing Association) tarafindan “Strenin
belli olmasi ve sartlarin onceden belirlenmis hiikiimlerce taraflarca kabul edilmesi ve
kiralayanmin mallarin miilkiyetini kiralayanmin kullanimina 6denecek tutar ¢ercevesinde

birakan bir sozlesmedir” seklinde agiklanmaktadir(Erol, 1999, s. 337).

2.5.2. Factoring

Ulusal ve uluslararasi kredilerle satiglarini artiran firmalar, satislarla elde ettikleri hasilat
baglaminda haklarin1 faktéring sirketlerine satarak ve kendilerini yonetime acik halde
tutarak finansal alan yaratmaktadirlar. Bu yontemden nihai mal, ara mal ve ilk madde ve
malzeme iiretiminde bulunan sinai isletmeler ve ticaret firmalar1 faydalanmaktadir
(Celik, 2012, s. 265). Kisacas1 alacagin teslim alinmamasi ve satilmasina iliskin uzun
donem disinda gergeklesen finansal bir stratejidir. Vade dahilinde gerceklesen satislarin
firmalar nezdinde alacaklarin nakit bedelle 6denmesi ve yetki taninan bir sirketin
himayesine birakilmasidir (Tekbas, Seval, Kose, Kiyilar, vd. Sarikovanlik, 2015, s.
189).

Mallarin ya da hizmetlerin satisiyla elde edilen faturalarin tesviki alacaklarin kurul
tarafindan belli esaslarca tesvikinin gergeklestirilmesi ile saglanan alacaklarin devrini
gerektiren tesvikli mallarin ya da hizmetlerin satisindan dogan hasilatin tahsil edilmesi,
borglulara bildirilmesi ve miisterilerin hesaplarina iliskin gelismelerle sabit giivence
yontemlerinin tamamini igeren sézlesme ¢esididir (T.C. Resmi Gazete, 2012). Uzun

donemli satislarda tercih edilmeyen bu yontem alacaklara iliskin haklarin satisiyla
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gerceklesen fonlama olanaginin finansal olarak kullanimini barindirmaktadir. Saticilarin
alacaklarida bir kez miimkiin olan devir islemi bu kapsamda degerlendirilmez. Isletme
halihazirda bulunan ve gelecekte de kredi dahilinde gergeklestirecegi satislart igin
alacaklarimi devrederek sirketin vadeli satislarinda belirleyici bir etkiye sahip olmaktadir

(Ceylan, 2002, s. 2).

Sirketlerin ti¢lincii kisilere yonelik yaptiklari islemlerde belgelerin araci kurulusa teslim
edildiginde taraflarin belirlenmesi i¢in bankaya yetki verilmekte ve olusacak
giivensizliklerde bankanin devamli bir temsil hakkina sahip olmasi saglanarak uzun
vadede belge ibrazini zorunlu kilmayan hallerde birikmis alacaklarin tahsiline yetkili
kurum olarak yapacagi gorev ve yetkilerin sinir1 belirlenir (Usta, 2012, s. 223). Bu
faaliyetle ilgilenen isletmeler genelde finansal kuruluslar, sigorta isletmeleri, ya da
bunlarla ilisigi bulunan firmalardir. Satiglarin1 krediyle gerceklestiren firmalar,
satiglarindan sonra 2-3 ay vadesi bulunan alacaklarina yonelik haklar1 karsi tarafa
sozlesmeyle sirketin almasini saglayan islemleri bu siire¢ dahilinde yaparlar. Finansal
kaldirag niteligi tstlenen bu siiregte alacaklarin takibi ve vadesi gelince tahsilini
saglarken alacaklarin muhasebesi ve defterde kaydinin tutulmasi miisterilere finansman
yapilarina iliskin bilgi toplama bildiriminde bulunulmasiyla son bulur (Ozdemir, 2005,
s. 199).

2.5.3. Forfaiting

European Leasing Association (ELA) forfaiting icin “bir dizi siire¢ dahilinde kabul
edilmis, treticilerin secilen islemlerde kiralamay1 saglayan ve kiraya veren nezdinde
alim1 gerceklesen mallarin miilkiyet baglaminda kiraya verene, kullanimi da belli bir
O0deme karsilig1 olarak kiralayan tarafa birakmayi 6ngdren bir aracgtir” tanimlamasinda
bulunmustur. Bu yontemle yapilan yatirimlarda isletmeler gereksinim duyduklar
makinelere, techizata ve teknolojiye 6z kaynaklar1 nezdinde kredibilite degerlemesine
girmeksizin uzun vadeli olarak gerceklesen teminatlarda bulunarak aldiklart nakit
karsiliginda aract kuruluslara islem hacmi ve yatirnm olanagi kazandirmaktadirlar.
Gereken makinenin ve techizatin yatirimiyla ugrasan isletmelerce sec¢im isleminin
ardindan saticilardan alinacak fakat finansal destegin kiralamay1 gergeklestiren kurumun

karsilamasi saglanacaktir. Bu tip bir kiralamada amag; ihtiyaci olan isletmeler i¢in uzun
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vadeli yatirnmlarin finansmanini saglarken biitiin duran varliklarin kiralamayla elde

edilen alimlarda say1 adedinin artirilmasidir(Melemen ve Arzova, 2000, s. 99).

Ihracatg1 mal maliyetlerinden dogan hususlar ¢ercevesinde finansman zorlugu yasayarak
riske maruz kalir. Bu tip bir finansmanda esas itibariyle gelecekte karsilasilacak
faizlerin diismesi sonucu finansal kaynak temin etmedeki gligliikler maliyete yansiyarak
katlanilmasi gereken risk ortaya ¢ikmaktadir (Briggs P. W., 1987, s. 51). Riskliligin
olusmasinda onemli bir etken de O6demeye iliskin araglarin ihracatgilarca likidite
haricinde degerlemeye hazir doviz seklinde Odemelerin  gergeklestirilmesidir.
Thracatcinin maruz kaldigi dévize iliskin hareketlerde gerceklesen risklerin iki gesidi
bulunmaktadir. Bunlarin ilki, taahhiide iligkin siirenin bitiminde ihracat¢inin parasindaki
doviz degerlemesiyle olusan ve anlagsma anindaki dovize iliskin kur hareketine istinaden
diisme gozlenebilir. Ikinci riskin temelde maliyet degerlemesiyle ilgilidir. Thracatcinin
alacaklarin1 devretmesiyle alacaklarini tahsil olunacak alacaklar o giinkii kur iizerinden
degerlendirildiginde bir kayip yasanacaktir. Devredilmemis bir alacaktan elde edilen net
getiri devir isleminden sonra diislis gosterecektir. Alacagin devredilmesiyle ortaya ¢ikan
net kazang devredilmeme durumunda sirket adina o giinkii degerle daha karli bir islemin
ortaya ¢ikmasimni saglayacaktir. ihracatcilar makul bir zaman diliminde ithalatgiya
yonelik gerceklestirdikleri islemlerde kabul kaynaginin riske etki etmesi neticesinde
riskliligin olas1 sonuglarmin gdéz 6niinde bulundurulmasini saglamaktadir. ithalatci
agisindan risklilik: Ithalat¢inin poligede ya da sézlesmede kabul edilen hiikiimlere bagl
olarak gelisen 6demeye iliskin taahhiitlerinden sonradan cayamamasi1 durumuyla ortaya

cikar (Oncii, 1988, s. 37).

Ihracatgr mal sevkiyati gerceklestirdiginde ©deme almak istediginde ithalatgi
sozlesmede yer alan sekilde ilgili kurum araciligiyla 6demeyi gerceklestirmekle
yiikiimliidiir. Ilk &demenin yapilmamas: ithalatginin finansal riskliligine y®nelik
caligmalarin tam yapilmadigini gosterir. Eger 6deme ithalatg1 tarafindan kendi ulusal
parasiyla gerceklestiyse ve gesitli sebeplerle anlasilan tutar1 ihracatgiya saglayamiyorsa
dovize iliskin hareketlerin az oldugu ve her iki taraf agisindan da kabul edilecek bir para
cinsiyle 6demenin gergeklestirilmesi icin ithalat¢inin bankasina tebligatla bildirimde

bulunmak esastir. Ithalatc1 agisindan olusan borgluluk beraberinde riski getirmektedir.
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2.5.4. Eximbank Kredileri

Tirk Eximbank, dis satim yapanlari, ihracata dair imalat yapan iireticileri ve tilke
disinda ¢aligsmalar siirdiiren kisa, orta ve uzun donemli parasal ve parasal olmayan kredi
uygulamalar: tarafindan finanse edilmektedir. Ote yandan miiddetli satis ¢alismalarina
tesvik etmek ve bu yontem vasitasiyla ihracat boyutunu genigletmek amaciyla miiddetli

dis satim alacaklarina tenzilat yapmaktadir.

2.5.4.1. Kisa vadeli ihracat kredileri

Tirk Eximbank, ihracat¢1 ve ihracata iliskin iriin tireten imalatgi isletmelere, bilhassa
ihracata hazirlanma siirecinde para destegi ihtiyaglarinin giderilmesi amaciyla, kisa
donemli ihracat kredileri dagitilmaktadir. Kisa donemli ihracat kredileri Tiirk Liras1 ve
doviz cinsinden miisterilere kullanima sunulmaktadir. Tiirk Eximbank c¢alismalarinda,
Tirk iktisadi sisteminin yasadigi bunalim siiregleri ile enflasyon oranlarinin asiri
diizeylerde seyrettigi donemleri ve bunlara bagli olarak bankalarin kredi bedellerinin
yiksek oldugu donemlerde  yonelim gosterdigi kisa donemli para destegine
odaklanmustir (TUrk Eximbank, 2005, s. 11).

Sevk Oncesi Ihracat Kredileri: Sevk Oncesi Ihracat Kredileri dncelikle Tiirk Lirasi
cinsinden uygulanmaya baslanmig ancak daha sonralar1 bahsi gecen krediler doviz

cinsinden uygulamaya konularak kredi programinin diizenlemesi yapilmigtir (TUrk

Eximbank, 2008, s. 7).

Tirk Eximbank uygulamalarinin en islek olanlar1 arasinda, 1989 senesinden bu giine
kadar biitiin ihracatgilara erigebilmek amaciyla ticari bankalar vasitasiyla kullandirilan
ve Kisa Vadeli Ihracat Kredilerinin toplam orani igerisinde % 65-67’lik hissesi bulunan
Sevk Oncesi Thracat Kredileri ¢ok fazla yer almaktadir. Sevk Oncesi Tiirk Lirasi Thracat
Kredisi ve Sevk Oncesi Doviz Thracat Kredisi’nden meydana gelen Sevk Oncesi Thracat
Kredileri, faaliyet gdsteren biitiin sektdrleri igerisine alan ve ihracatcgilarin iiretim
stirecinden itibaren destek gormesi maksadiyla kullanima sunulan kisa donemli
kredilerdir. Bahsi gegen kredilerde, komisyoncu banka, isletme ve ihracat tehlikesini
iistlenilmektedir. Bu sebeple, kredinin geri 6denme planinda aksakliklar ortaya

ctkmamaktadir. Bu mekanizmanin en ehemmiyetli islevi ise, pek ¢ok isletmeye yonelik
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kredi muamelesinin sorunsuz sirdirtlebilmesine olanak sunuyor olmasidir (Turk
Eximbank, 2010, s. 7).

Dis Ticaret Sirketleri Kisa Vadeli ihracat Kredileri: Krediden faydalanmak igin, kredi
istegi tarihinden baslayarak; isletmeye T.C. Basbakanlik Dis Ticaret Miistesarliginca
Dis Ticaret Sermaye Sirketi (DTSS) ya da Sektorel Dis Ticaret Sirketi (SDTS) unvani
verilmeli ve Tiirk Eximbank tarafindan isletmenin giivenilirliginin pozitif olarak
bulunmasi zorunlu kilinmaktadir. Bahsi gecen kredinin amaci, Dis Ticaret Sermaye
Sirketleri ve Sektorel Dis Ticaret Sirketleri’nin ihracat siirecine hazirlanma doneminde
gereksinim duyduklar1 para desteginin cazip bir siire ve bedel ile giderilmesi ve

boylelikle ihracat basarimlarinin ylikselmesine 6zendirilmesidir (Calis, 2008, s. 21).

Ihracata Hazirlik Kredileri:Thracata Hazirlik Kredileri, ihracat cergevesine dair triin
imalat1 gerceklestiren imalatgr ve ihracatgilarin milletlerarasi sektorlerde rekabet
avantajlan ylikseltmek ve dis satim programlarina ihracat faaliyetine hazirlik evresinde
destek vermek amaciyla kullandirilmaya baglanmistir. Bu kredi, Tirk Eximbank
tarafindan Dis Ticaret Sermaye Sirketleri ve Sektorel Dis Ticaret Sirketleri haricinde
imalatg1 ya da ihracat¢i, ihracat¢i ya da ihracata dair mal imalati yapan imalatci

niteligine sahip sirketlere komisyoncu banka olmadan direkt kullandirilmaktadir(Turk

Eximbank, 2010, s. 9).

KOBI (Kiigiik ve Orta Biiyiikliikteki Isletme) Ihracata Hazirlik Kredileri:Hukuksal
statiinlin ne olduguna bakilmaksizin, bir ya da daha cok gercek ya da tiizel kisiye ait
olarak; 250 personelden daha az senelik is goren calistiran, senelik net satig geliri
finansal envanteri yirmi bes milyon TL'yi gegmeyen, serbest kurum tanimi kapsamina
dahil olan, Uretici, Uretici - ihracatg1 niteligi tasiyan mikro, kii¢iikk ve orta olgekteki
kurumlar 6zetle KOBI’ler, dis satim tekeffiilii karsiliginda ve iiriinlerin serbest doviz ile
dis satisinin yapilmasi sarti ile kredilendirilmesi yapilmaktadir. Kredi uygulamasinin
KOBI’lere yonelik yapilmasi sebebiyle, KOBI Ihracata Hazirlik Kredisi projesinin
mevcut faiz yiizdesi, diger kredi projelerinin faiz yiizdeleri ile karsilastirildiginda ¢ok

daha diisiik olmaktadir(Turk Eximbank, 2005, s. 13).

Sevk Oncesi Reeskont Kredileri:TCMB’nin Kabul Finansman Programi cergevesinde
Tiirk Eximbank’a sunmus oldugu sevkin ardindan reeskont sinirina ilave olarak taninan

sevkten evvel reeskont olanagi cergevesinde vyiiriirliige getirilmistir. Sevk Oncesi
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Reeskont Kredisi ¢evgevesinde Dis Ticaret Sermaye Sirketleri (DTSS), Sektorel Dis
Ticaret Sirketleri (SDTS), lretici, ihracat¢1 ve imalatgi-ihracatgr isletmelerin, borglu
niteliginde organize edecekleri, Tiirk Eximbank yaninda kisa donemli aval sinir1 olan
bankalardan herhangi birinin avaline sahip olan tahvillerin 1skontosu yapilmaktadir.
bahsi gegen tahvillerin Kabul Finansmani Programi kapsaminda T.C. Merkez Bankasi
tarafindan reeskontunun yapilmasi sartiyla iskonto uygulanmaktadir (Ttrk Eximbank,
2010, s. 3).

Kisa Vadeli Thracat Alacaklar1 iskonto Programi:TCMB’nin Tiirk Eximbank’a ayirdig
limit kapsaminda “Banka Kabullerine iliskin Reeskont Islemleri Genelgesi” temelleri ve
kosullar1 ¢ercevesinde bu program uygulanmaktadir. Bahsi gegen program ile ihracatci
ve Uretici-ihracatgilara hiikiimet tehlikesinden siyrilmis olarak daha once girmedikleri
pazarlara ve hedef pazarlara yonelim gostermeleri ve bu pazarlarda dénemli satis
gerceklestirme olanaklart ile rekabet avantajlarinin genisletilmesi hedefine yonelik
olarak, kisa donemli ve sevkin ardindan para destegi saglanmaktadir. Bahsi gegen
program c¢ergevesinde; bildiri veya baglh kabul kredili dis satim muamelelerinden
kaynaklanan alacaklar ve donemli dis satim akreditiflerine bagli olan alacaklara 1skonto

uygulanmaktadir (Zaim, 2011, s. 33).

2.5.4.2. Ozellikli krediler

Tiirk Eximbank tarafindan uygulanan Ozellikli Kredi Programlari, tek bicim kredi ve
giivence programlarina dahil olmayan fakat bu programlari tamamlayan bir 6zellige

sahip programlar olmaktadir.

Yurtdist Magazalar Yatinm Kredisi:Yurtdist Magazalar Yatirim Kredisi Programi
Tiirkiye’de mevcut koklii isletmelere; Tiirk kokenli her gesit tiikketim {iriinii 6zelliginde
olan direkt Ulke disinda pazarlama faaliyetlerine konu olmasi amaciyla meydana
getirecekleri, en uygun Olcekte diikkan ya da aligveris merkezlerinin kurulmasina
yonelik gerceklestirilecek yatirimlara para destegi sunmaktadir. Kredi, Tiirkiye’de
bulunan koklii sirketlere, kredi hususu yatirim faaliyetinin ger¢eklestirilmesini izleyen
siire¢c kapsaminda, kredi vadesi ile kisitli olacak bi¢gimde, Tiirk Eximbank’in saptadigi
miktarda, Tiirk mallarinin dis satisinin yapilmasi ve bahsi gegen ¢alismalar neticesinde

kazanilacak dovizlerden yatirim amaciyla kullandirilacak kredi sermaye ve faizi miktari
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kadar olan dovizlerin tilkeye girisi yapilarak herhangi bir bankaya satilmasi tekeffiilii
karsiliginda kullandirilmaktadir (Turk Eximbank, 2005, s. 1-2).

Gemi Insa ve Ihracati Finansman Programi:Bu program, gemi imalat piyasasinin iilke
dis1 pazarlardaki mevcut hissesini genisletebilmesine yonelik olarak destek sunulmasi
amaciyla uygulamaya baslanmistir. Bu program kapsaminda, gemi ingas1 ve ihraci
hususunda ¢aligmalar yapan Tiirk isletmeler proje bazinda parasal destek sunulmakta ya
da iilke disindaki pazarlara yerlesebilmesi, yerlesik ve yabanci banka ve mali
kuruluglarindan kredi saglayabilmeleri, yonetici isletmeden spot ya da vade ile parasal
destek temin edebilmeleri i¢in gemi insa ve dis satimlar1 adina giivence mektubu

sunulmaktadir (Turk Eximbank, 2010, s. 7).

Ozellikli Thracat Kredisi:Tiirk Eximbank’in var olan kredi uygulamalar1 kapsaminda
kredilendi verilmeyen Urin ya da hizmet projelerine dair kredi isteklerinin ele
alinmasina yonelik uygulanmaya baglayan bu kredi programi araciligi ile, doviz elde
edici projelere dis sattima hazirlik silirecinde orta donemli parasal destek saglanarak
iiretim ve ihracat¢1 isletmelerin milletleraras1 pazarlardaki rekabet avantajlarinin
artirllmas1  ve yeni mallar ile yeni pazarlara ulagilmasinin 6zendirilmesi

amaglanmaktadir(TUrk Eximbank, 2005, s. 3).

Yurtdist Miiteahhitlik Hizmetlerine Yonelik Teminat Mektubu Programi:Yurtdisi
Miiteahhitlik Hizmetlerine Yonelik Teminat Mektubu Programi’nda, miiteahhitlik
piyasasinda caligmalar yiirliten isletmelerin var olan pazarlarda yerlesik isletmeler
niteligine sahip olmasinin saglanmasi ile birlikte, yeni pazarlara yonelmelerini temin
ederek, iilke disinda yiiklenilen projelere giivence mektubu ile destek sunulmasi

amagclanmaktadir (Ozen, 2009, s. 21).

Yurtdist Miiteahhitlik Hizmetleri Koprii Kredisi: Yurtdist Miiteahhitlik Hizmetleri
Koprii Kredisi, milletleraras1 pazarlarda meydana gelen finansal buhranin Tiirk
miiteahhitlik piyasasinda yarattigi etkilerinin minimuma indirilmesi ve Rusya
Federasyonu ile Libya’da ¢alismalar yiiriiten igletmelerin var olan santiyelerinin ve
mobilizasyon-mekanizma deposunun galisir vaziyette korunarak bu piyasadaki mevcut
yatirimlarin ve var olan rekabet {istiinliigiiniin uzun vadede kalicilik elde etmesi
hedeflenerek 1999 senesi Agustos aymda uygulamaya konulmustur (TUrk Eximbank,
2010, s. 9).
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2.5.4.3. Doviz kazandiric1 hizmetler kapsamindaki krediler

Turizm Pazarlama Kredileri:Turizm Pazarlama Kredisi programi 3 Mart 1997 tarihi
itibariyle uygulanmaya baglanarak tur dagitimcilarinin, reklam ve pazarlama
etkinliklerine parasal destek sunulmasi suretiyle, Ttlke disindaki pazarlarda
kuvvetlenerek genis Olcekli gezi operatorleri haline doniismelerinin saglanmasi ve
turizm doviz kazanglarimin maksimum seviyelere ulagtirilarak 6demeler dengesine
destek sunulmasi amaglanmaktadir.Programin igerigi, 1999 senesi Agustos ayinda 6zel
havayolu tagimacilik isletmelerine de kredi temin edilmeye baslamas ile birlikte ¢ok

genisletilmistir (TUrk Eximbank, 2005, s. 7).

Uluslararast Nakliyat Pazarlama Kredileri:Uluslararas1 Nakliyat Pazarlama Kredileri’
nin amaci milletlerarasi tasimacilik sirketleri, milletlerarasi lojistik yoneticilii yapan
sirketler ile milletlerarast nakliye isleri organizatorliigli yapmakta olan sirketlerin,
parasal gereksinimleri giderilerek, rekabet avantajlarinin artiritlmasi ve bu yontemle

hiikiimetin doviz rezervlerinin arttirilmasidir(TUrk Eximbank, 2010, s. 9).

Doviz Kazandirict Hizmetler Kredisi:Doviz Kazandirici Hizmetler Kredisi; Tiirkiye’de
faaliyetlerini siirdiiren kokli isletmelerin, tilke disinda yapacaklart doviz saglayici
servisler ile iilke digina satig1 gergeklestirilecek proje vasfindaki yazilim, kilavuzluk ve
projelendirme gibi hizmetlerin finansman ihtiyacina karsi uygulamaya konulan bir kredi

taradur(Turk Eximbank, 2005, s. 7).

Diinya Bankasi Kaynakli Kredi: Diinya Bankasi Kaynakli Kredi Programi, ihracat
Finansmani Aracilik Kredisi olarak tanimlanmaktadir. Diinya Bankasi (The World
Bank) kurumu IBRD (International Bank forReconstructionandDevelepment -
Uluslararas1 Imar ve Kalkinma Bankasi) ile Tiirk Eximbank arasinda gergeklestirilen
Ihracat Finansmani Aracilik Kredisi Anlasmas1 7539-TU ((EFIL-1V) Export Finance
IntermediaryLoan) araciligiyla uygulanmaya baglanmistir.Bahsi gecen program
cercevesinde Diinya Bankasi’nin Tiirk Eximbank’a tahsis ettigi kredi ve bu krediye dair
organizasyonlar kapsaminda gemi ya da yat insasi, kayikhane yatirimi ve makine liretim
piyasalarinda calismalar siirdiiren Tiirkiye’de bulunan kokli isletmelerin dis satim
muameleleri ve dig satim amagh yapilan yatirimlarina yonelik mahalli piyasalardan elde
edilecek olan ya da disaridan gelecek iiriinler ile yap1 ¢alismalart i¢in gider evraklarina

dayali para destegi saglanmaktadir(TUrk Eximbank, 2010, s. 10-11).
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Avrupa Yatirim Bankasi1 Kaynakli Yatirim Kredisi: Tiirk Eximbank ile Avrupa Yatirim
Bankas1 (AYB) arasinda imzalanan Kredi Anlasmasi kapsaminda, imalat endiistri,
turizm ve lojistik piyasalarinda caligmalar siirdiiren firmalarin, dis satima ve doviz
saglayict servislere yonelik olarak iilke igerisinde yapacaklari yeni bir yatirim,
genisletme ve modernizasyon programlarina finansman saglanmasi amacglanmaktadir

(Senol, 2017).

Yurtdis1 Fuar Katilim Kredisi: Yurtdisi Fuar Katilim Kredisi’nin amaci isletmelerin,
iilke disinda yapilan fuarlara istirak ederek pazar hisselerini genisletmeleri, yeni
pazarlara ya da hedef pazarlara ulagabilmeleri, giincel teknolojiler ve mallar ile alakali
bilgi saglamalar1 ile dig satim faaliyetlerinin ilerlemesine destek vermeleri, DTM’nin
iilke dis1 fuar organize etme yetkisi verdigi organizatdr sirket ve isletmelerin, bahsi
gecen bu fuarlara katilim saglayan katilimci sirketlerin ve DTM duyurulan bazi
sektorler bazinda yapilan milletleraras: fuarlara kisisel katilim yapan isletmelerin, iilke
disi fuar katilim ve tertipleme etkinliklerine dair finansman gereksinimlerinin
giderilmesidir(Senol, 2017).

2.5.5. Swap

Iki muhatap arasinda énceden tespit edilen gelecek donemlerdeki bir tarih icerisinde
para hareketlerinin karsilikli olarak degismesi olarak tanimlanmaktadir. Swap, faiz
yiizdeleri ve doviz kurlarinin sebebiyet verdigi tehlikeyi en aza indirmek amaciyla
iiretilen bir yontem olmaktadir. Faiz yilizdesi swapi, kredi degeri degisik olan ayri iki
firmanin ayn1 miktarda, ancak faiz sartlar1 farkli borglarinin icap ettigi 6demeleri belli
bir zaman zarfi i¢in doniistiirmeleridir. Para swap1’ nda yalnizca faiz 6demeleri taraf
degistirmekle birlikte sermayeler degistirilmemekte, kredi degerliligi az olan borglu
durumundaki taraf, yiiksek kredi degerliligine sahip olan tarafa bir prim 6demesi

gerceklestirmektedir (Karabayir, Giilsen, Cifci, ve Muzaftar, 2012, s. 71).

2.5.6. Barter

Isletmelerin gereksinim duyduklar1 ve nakit para harcayarak satin alma islemini
tamamladiklar1 {iriin ve hizmetleri sahsi kasalarinda bulunan nakit parayr harcamadan

kendi satmig olduklar1 {riin veya hizmetleri vererek satin alma islemini
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tamamlamalaridir. Barter’1 miibadeleden farkli kilan en ehemmiyetli nitelik ise, yapilan
bu muamelelerin bir Barter diizenlemesi kontroliinde ve pek c¢ok isletmenin birleserek

olusturdugu bir iiriin havuzu igerisinde yapilmasi olmaktadir(Erdemol, 1993, s. 43).

2.5.7. Melek yatirim

Melek yatirim ifadesi ilk kez Broadway’deki borsa ile ugrasan tiiccarlarin, Broadway
gosterimlerini  siirdiiriilmesi i¢in tehlikeli yatirnmlar gergeklestiren zenginleri
tanimlamak i¢in kullandiklar1 bir kavramdir. Melek yatirimi terimini tanimlamak icin,
melek yatirimi meydana getiren baslica iki 6geden sO6z etmek gerekmektedir. Bu
Ogelerden birincisi girisimcei (entrepreneur) olurken, ikincisi ise biiylik oranda tehlikenin
sorumlulugunu alan, Tiirkiye’de bulunan bu hususa iliskin mevzuata gore Bireysel
Katilim Yatirimcis1 (BKY) olarak nitelendirilen melek yatirimer (angelinvestor)

olmaktadir (Karabayir, Giilsen, Cifci, ve Muzaftar, 2012, s. 69).

Girisimciler, bir diisiincesi olan ve bu diisiince dogrultusunda bir is programi olan ve
girisimini  genisletmek amaciyla anaparaya gereksinimi olan bireyler olarak
tanimlanmaktadir. Demirel ve Tikici(2004)’nin tanimina gore girisimciler; amag, vizyon
ve hirs olarak {i¢ kilit nitelik tasiyan, gelecege yonelik diisiinen, kendilerini giidiileyen,
bireysel 6zgliveni tam olan, strese karst saglam, sorumlara ¢éziim merkezli yaklasim

gosteren ve baskin bir kisilik tagiyan bireyler olmaktadir.

Melek yatirimcilar ise risk anaparasi kurumlarinin yatirnm gergeklestiremeyecegi kadar
erken bir asamada olan girisimlere, genellikle 100.000 TL-1.000.000 TL arasinda
bulunan kiiciik tutarlarda para destegi ve bu para destegi ile birlikte girisimcilere satis
faaliyeti, pazarlama faaliyeti, insan kaynagi temin etme, egitim ve idare gibi konularda
destek sunan zengin kisilerdir. Osnabrugge(2002) melek yatirimi yapan sahislarin pek
cogu evvelden kendi islerini kurmus olan, variyetlerini ve deneyimlerini yeni meydana
getirilen kiiciik tesebbiislere nakletmek arzusunda olan kisisel yatirimcilar olarak

tanimlamistir.

2.5.8. Sendikasyon kredileri

Finansman gereksinimi ¢ok biyuk olan bir isletmeye para destegi saglamak amaciyla,

lider olan banka onderligi kapsaminda, pek ¢cok mali kurulus tarafindan temin edilen
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kredi olarak ifade edilmektedir(Akgug, 2013, s. 418). Sendikasyon kredileri
cercevesinde bor¢ temin edilen sadece bir kurulus bulunmasina ragmen bor¢ saglayici

kuruluglarin rakaminin ise birden ¢ok olmasindaki amag ise tehlikeyi dagitmak olarak

bilinmektedir (Ozen, 2009, s. 12).

Sendikasyon kredileri kapsaminda muhataplar, bor¢ alan kuruluslar ve bor¢ saglayict
kuruluslar olarak baslica iki yone ayrilmaktadir. Genellikle borg¢ alan igletmeler, mali
kuruluglar, orgiitsel firmalar ve hiikiimet kurumlar1 olmaktadir. Bor¢ sunan kuruluslar
ise, sendikasyon katilimi gergeklestiren katilimcilar, 6nder banka, organizator banka ve

katilim saglayan bankalardir (Akdeniz, 2005, s. 27).

2.5.9. Harici Garantiler ve Kontrgarantiler

Bankalar tarafindan iilke disinda bulunan hiikiimetlerde yapilan tiirlii isler sebebiyle
tiikketicilerinin kabullendikleri tekeffiilleri gilivence altina almalar1 gereksiniminden
dogan banka garantileri dis ticaret muamelelerinin ehemmiyetli bir kismin1 meydana
getirmektedir. Bahsi gecen garantiler dis satim yapan kuruluglarin tgiincii kisilere
yonelik  girdikleri tiirlii taahhiitler kapsaminda isletmelerin sayginliklar1 yerine
bankalarin sayginliklarinin gegmesi temeline kurulmus olmakla birlikte garanti edilen
ithracat¢inin bazi taahhiitlerini yapamamast durumunda garanti yandasinin bu vaziyeti
bildirmesi lizerine garanti hususu olan miktarin ilk yazili istegin yapilmasinin ardindan
banka tarafindan 6denmesini zorunlu kilan geri doniisii olmayan 6deme taahhiitleridir

(Erdemol, 1993, s. 107).

Garanti olarak adlandirilan bu giivence evraklarinin, bir tekeffiiliiniin uygulanmasini,
O0demenin gerceklestirilmesini 6zendirici ve zorlayict niteligi de bulunmaktadir. Dig
garantiler; Tiirkiye’de bulunan koklii gercek ve tiizel kisilerin iilke disinda yapilan
ihalelere istirak edebilme, katilim saglaylp kazandiklar1 ihalelere bagl isleri
gerceklestirebilme, ihracati yapabilme, nakliye, yap1 gibi isleri gergeklestirebilmelerine
olanak sunan fakat bahsi gegen isleri iistlenen isletmelerin {istlendikleri isi
gerceklestirmemeleri durumunda belirlenen bir tutarinin tarafa 6demesinin gerekli

oldugu baglayic1 evraklar olarak ifade edilebilir (Ozen, 2009, s. 29).

Yiiklenici sirketler denetim kosullarin uymazsa, muhatap giivence mektubunu esas

alarak, garanti miktarinin tazmin edilme hakkini elde eder. Harici garantinin
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muhataplart; isi yaptiran ve giivencenin tazmin giiciine sahip olan taraf, isi
gerceklestirecek kisi olan yandas, harici giivenceyi organize eden ve yandasin
anlagsmada tstlendigi isi giivence altina alacak olan garantér banka, garantoriin bankaya
ilettigi giivenceye garanti verip veya vermeden muhataba aktaran haberci banka
olmaktadir (Akdeniz, 2005, s. 27). Harici garantiler, ithalata finansal destek
sunulmasinda, dig satim ya da doviz saglayici calismalarin finansal desteginde ve

yatirimlarin finansal desteginde kullanilmaktadir.

Kontrgaranti, iilke disinda koklii 6zel ya da tilizel kisilerin Tiirkiye’ deki ¢alismalar1 i¢in
tilke digindaki yabanci banka vasitasi ile bu bankalarin giivencesi ve mesuliyetinde,
Tiirkiye’deki gercek ya da tiizel kisiye hitap eden Tiirk mensei bankalarin garanti
organizasyonu islemi bi¢iminde ifade edilmektedir (Ozen, 2009, s. 31).Herhangi bir
Turk bankasi, iilke disindaki bir habercisi tarafindan edindigi bir banka giivencesine
dayanarak {ilke icinde bir giivence mektubu hazirliyor ya da kredi kullandirma
uygulamasi yapiyorsa, bu isleri habercinin kontragarantisine istinaden ve onun
tehlikesini yuklenerek yapmis olmaktadir. Bu manada kontrgaranti, mahalli bankanin
sundugu garanti mektubunun ya da kullandirdigi kredinin giivencesini yaratmaktadir.
Ayrica bahsi gegen teminat mektubu nakde doniistiiriildiigiinde ya da kullandirilan
kredinin geri Odemesi gergeklestirildiginde mahalli banka, yabanci bankanin

kontrgarantisine geri donerek girdigi tehlikeyi yok edecektir (Erdemol, 1993, s. 108).
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3. TESVIK KAVRAMINA GENEL BAKIS VE IHRACAT TESVIKLERI

Tesvik tanimi kullanildig1 amaca gore degisiklik gosterebilmektedir. Cogu kez tesvik ile
ifade edilen unsurlar1 da igerecek sekilde kullanilan siibvansiyon sozciigii, Tiirk Dil
Kurumu Giincel Tiirkge Sozliik’te “devlet¢e yapilan para yardimi, destekleme” karsilig

olarak yer almaktadir.
3.1. Tesvik Kavraminin Tanimi

Tesvik; belli basli ekonomik faaliyetlerin diger faaliyet kollarina nazaran daha siiratli
gelisimini saglamak maksadiyla devlet eliyle cesitli uygulamalarla sunulan maddi ve
gayri maddi yardimlardir, 6zendirmelerdir. Ihracat kapsaminda saglanan tesvik ve
destek tiirlerinin (gosterilen ¢abalara ragmen) halen tek merkezden idare edilememesi

firmalarin isini daha da giiglestirmektedir(Climen, 2010).

Tesvik uygulamalart incelendiginde, tesviklerden yararlanabilme agisindan firma
biiyiikliigiiniin en 6nemli etken oldugu ortaya ¢ikmaktadir. Bu nedenle, kii¢lik ve orta
bliytikliikteki firmalarin bu tesviklerden yararlanabilmeleri i¢in tesvik tiirlerinin yeniden
gbzden gegirilmesi zaruri bir hal almistir. Tesvikler ve kullanimi hususundaki en 6nemli

nokta, firmalarin bunlardan yeteri kadar faydalanamamasidir. Bunun olas1 sebepleri

sunlardir (EKinci, 1999):
1. Firmalarin tesviklerden haberlerinin olmamasi,
2. Bunlardan ne sekilde yararlanacaklarini bilmemeleri,

3. Istenilen belge ve bilgilerin saglanamamas1 hususunda kisisel inisiyatiflerin 6n plana
cikmasidir.

Devletin dolayli ya da dogrudan bir sekilde kamu firmalarima ya da 6zel firmalara
yonelik gerceklestirdigi her ¢esit yardima “tesvik™ ismi verilmektedir. Devlet tesvikleri,
ozellikle gelismekte olan iilkelerde iktisadi ilerlemenin saglanmasi agisindan 6nemli bir
role sahiptir. Devlet yardimlarinin farkli bi¢imlerde 6zel sektdre destek mahiyetinde
giindemde bulunmasinin sebepleri arasinda gelismekte olan iilkelerin kaynak kithigi,
bolgeler arasi dengesizlik, fiziki ve beseri sermaye yetersizligi, kurumsallagamama
sorunu ve igsizlik sayilabilir. Tesvik, gelismis {ilke ekonomilerinin de endiistriyel

gelisme asamasinda ekonomilerini yonlendirmesini saglamistir ve giiniimiizde de
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yonlendirmeye devam ettirmektedir. Tesvik onlemlerinin gelismis iilkelerde uygulanma
amaclar1 arasinda nispeten geri kalmis bolgeleri kalkindirmak, bazi etkinliklerde
verimliligi artirmak, teknolojik ilerlemeyi devam ettirmek ve issizligi diisiirmek

sayilabilir (Aytemiz ve Helhel, 2007).

Devlet tesvikleri genellikle 6zel sektorde aktif olan tesebbiislere ayrilsa da kamu
tesebbiisleri de devlet tesviklerinden yararlanabilir. Sikca faydalanilan tesvikler arasinda
vergi muafiyet ve istisnalari ile birlikte yatirim finansmanini desteklemek igin verilen
disiik faizli krediler ve hibe gibi nakdi destekler bulunur. Bu nedenle vergi
muafiyetlerinin kamu gelirlerinde diislis olusturdugu ve nakdi desteklerin dogrudan
kamu harcamasi oldugu g6z oniine alindig1 zaman kamu gelirlerinin tesvikler tarafindan
azaltildigin1 sdylemek miimkiindiir. Tesvikler dolayli ya da dogrudan saglanabilir.
Ihracatin artirilmas1 yoluyla ihracatcilara devlet tarafindan dogrudan saglanan ucuz
ihracat kredisi dogrudan ya da acgik tesvik Ornegidir. Resim, vergi, har¢ muafiyet ve
istisnalar1 devlet tarafindan dis ticaret {irlinlerine getirilince gerceklesen tesvik ise

dolayl tesvik olarak isimlendirilir (Aytemiz ve Helhel, 2007).
3.2. Tesvik Kavraminin Temel Ozellikleri

Iyi bir tesvik programmin bes ozelligi vardir. Tesvik planlari, calisan performansini
artirmak icin giderek daha popiiler bir ara¢ haline geliyor. lyi tasarlanmus bir plan, is
biiyiimesini hizlandirmanin yani sira yetenekleri ¢ekmeye ve elde tutmaya yardimci
olabilir. Calisan ne kadar ¢ok ve iyi ¢alisirsa is o kadar hizli biiyiir. Tesvik programlari
acik ve spesifik, cevik, ¢ekici ve ulasilabilir, dlgiilebilir sonuglar veren, maddi olmayan

tesvikleri de kapsayan bir yapida olmalidir (Tanglao, 2018).

Aciklik ve Spesifik Olma: Iyi bir tesvik plami agik, spesifik ve anlasilmasi kolay
olmalidir. Calisanlarin, istenen is sonuglarina yol agacak davranislar1 giiglendirmek igin
once plan ve hedefleri hakkinda engelsiz bir goriise sahip olmalar1 gerekir. Boyle bir
plan ayni zamanda minimum hata ile yonetilmeyi kolaylastirir ve bu ayni1 zamanda

sistem giivenilirliginin gelistirilmesine de yardimci olur.

Ceviklik: Rekabetin norm oldugu giliniimiiziin ekonomik ortaminda, isletmeler ilgili ve
yenilik¢i kalmak i¢in siirekli olarak gelismelidir. Aynmi sekilde, iyi bir tesvik plani,
performansin itici giicii olarak etkili kalirken degisikliklere hizla uyum saglayacak kadar

¢evik olmalidir.
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Caziplik ve Ulasilabilirlik: Iyi bir tesvik plani, performansi motive edecek kadar cekici
olmali, ayn1 zamanda calisanlarin cesaretinin kirilmamasi i¢in yogun cabalarla elde
edilebilir olmalidir. Genel bir kural olarak, hedef olarak ortalama basar1 diizeyi
belirlenmeli ve bunun %20 {izerinde olmasi, yukar1 yonlii kazanglarla birlikte zorlu bir
hedef olabilir. Sirket ayrica, ya hep ya hi¢ yaklagimini m1 benimsemeye, yoksa cesitli
performans diizeyleri i¢in birden fazla tesvik diizeyini goz 6nlinde bulundurmaya karar

verebilir.

Olgiilebilirlik: Herhangi bir tesvik planinin temel amaci, istenen sonuglara ulasmak i¢in
performanst artirmaktir. Planin basarili olmasi i¢in sonuglarin net gostergelerle
Olciilebilir olmast gerekir ve bu da etkili bir hedef belirleme cercevesi ile baglar.
Spesifik, Olgiilebilir, Ulagsilabilir, Ilgili ve Zamana dayali SMART hedefleri,

isletmelerin hedefler belirlemesine ve sonuglari 6l¢gmesine yardimci olmada faydalidir.

Maddi Olmayan Tesvikleri Kapsama: Tesviklerin mutlaka parasal olmasi gerekmez.
Basarili bir tesvik plan1 olusturmak icin isletmeler en etkili olacak tazminat bi¢imini
belirlemelidir. Comert biit¢elerin yoklugunda, isletmeler iicretli izin veya performans
surlciileri olarak odiiller ve takdirler gibi parasal olmayan tesvikler sunabilir. Tesvik

planlarinin ¢ogu insanin diisiindiigliniin aksine pahali olmas1 gerekmez.
3.3. Tesvik Kavraminin Amaglari

Devlet tesvikleri, tesvikin belirli bir amact olup olmamasina gore agik
amach tesvikler(Clearsubsidy ) ve belirsiz niyetli tesvikler (Unclearsubsidy)olarakikiye
ayrilmaktadir. A¢ik amagh tesvikler, isten ¢ikarilan iscilerin vergi politikasi konularinda
yeniden istihdamina iliskin bildirime gore, listede yer alan firmalarin istihdam tesvikleri
almalar1 gerektigi gibi, amaglart ve kosullar1 devlet tarafindan agik¢a belirtilen
tesviklerdir. Belli bir amaci1 olan devlet tesvikleri ile karsilastirildiginda, amaci net
olmayan tesviklerde herhangi bir kisitlama sarti yoktur ve firmalar bunlar1 nasil
kullanacaklarma karar verebilirler. Ornegin, hiikiimet bir endiistriyi destekleyen bir

tesvik verecektir. Ancak bu tesviki kisitlama kosullar1 yoktur(Yu ve Su, 2021).
3.4. Thracat Tesvikleri

Ihracat tesvikleri, ihracat¢iya bir tiir kaldirag saglayarak i¢ ihracati rekabetci hale
getirmektedir. Devlet, ihra¢ edilen malin fiyatim1 diisiirmek i¢in daha az vergi

toplamakta, bu nedenle {irliniin kiiresel pazarda artan rekabet giicii, yerli mallarin daha
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genis bir kitleye ulagsmasini saglamaktadir. Genel olarak bu politika, yerli tlketicilerin
yabanci tliketicilerden daha fazla 6deme yapmasi anlamina gelmektedir. Bazen
hiikiimetler, i¢c fiyat destekleri (bir malin fiyatim denge seviyesinden daha yliksek
tutmak icin kullanilan 6nlemler) bir malin fazla iiretimine yol agtiginda ihracati tesvik
etmektedir. Bu mallar1 bosa harcamak yerine, hiikiimetler genellikle ihracat tesvikleri
sunmaktadir. Tesviklerin amaci, iilkelerin uyguladiklar1 ekonomik politikaya gore
farklilik gostermektedir. Gelismis iilkeler; rekabet giiciinii korumak, sermaye kacisini
engellemek, bolgesel dengeyi korumak, verimlilik, sorunlu sektorleri desteklemek igin

tesviklere bagvurmaktadir(Bilgin ve Haskinaci, 2002).Bu amaglar kisaca,
1. Bolgesel kalkinma farkliliklarinin azaltilmasi,

2. Rekabet giiciinii arttirmak,

3. Biiyiik olgekli yatirimlar1 desteklemek,

4. Sektorel kimelenmeyi desteklemek,

5. Uretim sisteminin gelistirilmesi,

6. Artan sosyal refah,

7. Ekonominin gii¢clenmesi olarak ifade edilir.

Gelismis ilkeler, sermaye, yogun iiretim ve hizmet sistemleri ile yiiksek teknoloji
gerektiren uluslararast mal ve hizmet piyasalarinin ¢ogunluguna hakimdir. Gelismis
tilkelerin firmalari, daha yliksek Ar-Ge yatirimlari, daha fazla patent ve lisans hakki,
zengin finansal kaynaklar gerektiren stratejik ve karmasik pazarlama teknikleri, gelismis
iletisim teknolojileri, modern ulagim araglari, finansal piyasalarin derinligi nedeniyle
gelismekte olan iilke firmalar1 ile rekabet acisindan daha giigliidiir. Rekabet giicii
yiiksek sirketler sayesinde, gelismis tilkeler toplam diinya ticaretinin tigte ikisini kontrol
etmektedir.“Thracat tesviki” temel olarak firmalarin ihracat faaliyetlerini artirmak ve
tesvik etmek icin devletler tarafindan verilen desteklerdir. Ulkeler ihracattan elde
ettikleri geliri artirmakta ve ayrica tarim tiriinlerinin ihracat bilesenini sanayi iiriinlerine
kaydirmaktadir.Thracattaki artis, bir ekonomide ¢ok arzu edilen bir gelismedir, ¢iinkii
ekonomik biiylimeyi hizlandirir ve kisi basina geliri artirir. Birgok iilke, bir dizi dis
ticaret politikas1 ile ihracatin1 artirmaya calismaktadir. Ihracat tesvikleri, ihracati

artirmaya yonelik en yaygm kullanilan dis ticaret politikalaridir. Ihracat tesvikleri,
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uygulayan iilkelerin kosullarina gore farkliliklar gosterse de bes ana kategori altinda

toplanabilir (Kemer, 2003, s. 39):
1. Tarifeler ve Kotalar

2. Thracat Primleri

3. Mali Tegvikler

4. Ekonomik Tesvikler

5. Pazarlama Tesvikleri

Gelismekte olan ve yiikselen ekonomilerin hiikiimetleri, sektorlerinin rekabet giicilinii
artirmak ve uluslararasi ticarette daha yiiksek paya sahip olmak icin gesitli dnlemler
almaktadir. Bu Onlemlerden biri de mal ve hizmet ihra¢ eden sektorlerini
desteklemektir. Ihracat siibvansiyonlar1 ve tesvikleri sadece gelismekte olan iilkeler
tarafindan degil gelismis iilkeler tarafindan da uygulanmaktadir. Ancak gelismekte olan
ulkelerin 6demeler dengesi gelismis iilkelerinkinden daha kotli oldugundan, bu tiir

politikalar eski ekonomiler grubu tarafindan yaygin olarak kullanilmaktadir.

3.5. Tiirkiye’de Thracat Tesvik Uygulamalar

Diinya siyasi haritasina bakildiginda, Tiirkiye diinyanin ortasinda konumlanmaktadir.
Diinyanin bir boliimiinii digerine baglamak ve iiriin ihracati ve ithalati i¢in bir gegis
yolu olmasi Tirkiye'yi Dogu ile Bati arasina yerlestirmenin Onceligidir. Tiirkiye,
diinyanin en biiyiilk 17. ekonomisidir.ihracata yonelik devlet tesvikleri, ihracat
firmalarmin ve Kiiciik ve Orta Olgekli Isletmelerin (KOBI) iiretim ve pazarlama
sireclerinde ihracat faaliyetlerini desteklemekte ve pazardaki sorunlarini ¢ézmelerine
yardimci olmaktadir.Cesitli uluslararasi ticaret anlagmalarinin ve birliklerinin varligi,
uluslararasi ticaretin gerekliliginin acik kanitidir. Ulkelerin bireysel olarak toplumdaki
tim ihtiya¢c ve istekleri karsilamaya yetmediginin kavranmasi gerekir. Bu nedenle
uluslararas1 ticaretin kokleri ¢ok eskilere dayanmakta ve iilkeler ulus oOtesi ticari
faaliyetlerden en kolay sekilde yararlanmanin yollarin1 aramaktadir. Dolayisiyla, bu

kadar ¢ok ticari isbirligi karsisinda, iilkeler arasi ticaret anlasmalar kaginilmazdir.

Serbest Ticaret Anlasmalari, tarifeler, kotalar, giimriik vergileri, dokiimantasyon sureci,

biirokrasi vb. ticaret engellerini azaltan ve ticaretin serbestlestirilmesini saglayan iyi
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bilinen anlagmalardir. Bugiin Tiirkiye’nin bir kismi1 Giiney Kore, Makedonya, Misir,
Sili ile vb. ile olmak iizere 22STA’s1 bulunmaktadir. Ayrica ikili anlagmalarin yan1 sira
Lihtenstayn arasinda Avrupa Serbest Ticaret Birligi (EFTA) gibi birgok bdlgesel ticaret
anlagmas1 bulunmaktadir (Ticaret Bakanligi, 2022).

Piyasa ekonomisi kosullar altinda, hiikiimetin mali tesvikleri kullanmas1 esas olarak su
nedenlere dayanmaktadir: Piyasa basarisizligimin varligr ilk nedendir. Kentsel toplu
tasima, gaz ve hidroelektrik gibi dogal tekel alanlarinda, piyasa fiyatlar1 sosyal
kaynaklari etkin bir sekilde tahsis edememektedir, bu nedenle hiikiimet bu tiir isletmeler
uzerinde fiyat kontrolleri uygulamaktadir. Hiikiimet, 6zellikle orta ve alt siiflar olmak
lizere tim topluma sosyal faydalar saglamak icin genellikle diisiik fiyat politikasi
benimsemektedir. Hiikiimetin diisiik fiyat politikas1 kayiplara yol acacagindan, hiikiimet

mali tesvikler saglamalidir. Aksi takdirde bu tiir isletmeler ayakta kalamaz.

Ikincisi, sosyal politikanin gereklilikleridir. Piyasa fiyat1 kaynak tahsisi igin etkili bir
mekanizmadir, ancak piyasa fiyatt mekanizmasi tiim sorunlar1 ¢ézemez. Bazi alanlar
piyasa ekonomik mekanizmalarimi tam olarak tanitamamaktadir. Ornegin, Cin'in
tarimiiriin fiyat tesviki buna bir 6rnektir. Cin'de tarimsal iiretimin maliyeti yiiksektir ve
insanlarin gelir diizeyinin genellikle diisiikk oldugu kosullarda tarim {iriinlerinin
fiyatlarin1 yiikseltmek zordur. Bu nedenle, tarim {irlinlerinin piyasa disi fiyatim
korumak ve ciftcilerin ve kent sakinlerinin ¢ikarlarini korumak i¢in hiikiimetin mali
tesvikleri benimsemesigerekmektedir.“Ihracat i¢in devlet tesvikleri” agisindan 11 destek
programi bulunmaktadir. Tesvik uygulamasina iligkin son karar ise Ticaret Bakanlig

tarafindan verilir. Programlar asagidaki gibidir (Serka, 2013):

1. Ar-Ge Tesvikleri,

2. Yurt ici sektore 6zel fuarlarin uluslararasi katilimla desteklenmesi,

3. Uluslararasi fuar ve sergilere ulusal veya bireysel katilimin desteklenmesi,
4. Pazar Arastirmasini Destekleme,

5. Egitim ve Ogretim Tesvikleri,

6. Yurt disinda sube ve/veya ofis agma ve calistirma tesvikleri veTirk markalariin

tanitimi,
7. Cevresel maliyetlerin desteklenmesi,

30



8. Turk markalarinin yurt disinda marka itibarin1 artirmaya ve Tirk mali imajin

gelistirmeye yonelik tesvikler,
9. {stihdamin desteklenmesi,
10. Tarim iirlinlerinde ihracat getirileri,

11. Patent, faydali model sertifikalar1 ve endiistriyel tasarim harcamalarinin

desteklenmesi.

Genel olarak bir iilkede Eximbank varsa, ihracat kredilerinin ¢ogu Eximbank tarafindan
saglanir, aksi takdirde lilkede Eximbank’in yoklugunda diger dernek veya kuruluslar
tarafindan destekler saglanir (Kalkan ve Bastas, 2009).Tirkiye'nin 2023 ihracat
Stratejisi arasinda en biiyiik hedeflerinden biri ihracati 300 milyar $'a ¢ikarmaktir ve

diinya ihracatindan %1,5 paya sahiptir. Diger biiylik hedef ise diinyanin ilk on

Pazarlama/Tutundurma Destekleri Yiitksek Katma Degere Ydnelik
Destekler

a * Pazara Girig Belgeleri a «Tasarim
. Yurtd|§| Sirket Alimi * Marka - Turqualitv
* Ticaret ve Ahm Heyetleri

ekonomisinden biri olmaktir.

ihracata Hazirlik/Kurumsal

Kapasite Olusturma Destekleri

* UR-GE
* Pazar Arastirmasi

* Yurt Dis1 Birim, Marka ve
Tanitim

*KTZ

* Rapor

* Fuar

iHRACATA YONELIK DEVLET
YARDIMLARI (DFiF)

Sekil 1.1hracata Yonelik Devlet Yardimlar
3.5.1. Ar-Ge Tesvikleri

Ar-Ge projeleri, yeni bir {riin {iretmeyi, {riiniin kalitesini veya standartlarini
tyilestirmeyi, standartlarin yiikseltilmesi ve maliyetlerin diisiliriilmesi i¢in yeni
yontemlerin uygulanmasini, yeni iiretim teknolojilerinin gelistirilmesini, yeni bir
teknolojinin tilke kosullarina adapte edilmesini ve ayn1 zamanda yeni bir teknolojinin
iilke kosullarina adapte edilmesini amaglayan faaliyetlerdir. Bu faaliyetlerin sonuglari;

faydali arag, gereg, iirlin, yonetim, sistem ve Uretim tekniklerine doniistiiriilmesi ve
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mevcut teknolojinin kalitesinin iyilestirilmesidir. Ayrica amag, kapsam, siire, biitce,
0zel kosullar, kurumlar veya gercek/tiizel kisiler tarafindan verilen tesviklerin miktari
ve bulusa iligkin saglanabilecek haklarin paylagilmasina iligkin esaslar da yonetmelikte
belirlenir.Bu tesvikin amaci, sanayicilerin Ar-Ge maliyetlerine finansal destek
saglamaktir. Desteklenen maliyetler, izlenebilir ve degerlendirilebilir maliyetlerdir.
Uygulamada, daha dnce beyan edilen maliyet yiizdesi ilgili devlet kurumu tarafindan
finanse edilirken, mali tesviklerin st siirlar1 belirlenir. Ar-Ge tesviklerinden hem kér
amacli hem de kar amacit gilitmeyen sanayi kuruluslari, yazilim gelistiren
kurum/kuruluglar ve organizasyonel bazda katma deger yaratanlar yararlanabilmektedir.
Tesviklerin 6n kosulu, her 6deme igin diizenlenen maliyetlerin ve faturalarin

izlenebilirligidir. Asagidaki alanlardaki harcamalar desteklenir (TUBITAK, 2016).
(1) Personel

(2)  Ar-Ge faaliyetlerinde kullanilan ekipman, arag ve yazilimlar

(3) Danigsmanlik hizmetleri veya esdeger hizmetler

(4)  Yerli Ar-Ge kuruluslarinin Ar-Ge hizmeti

(5)  Patent bagvurulari

(6) Dogrudan Ar-Ge faaliyetlerine iliskin ekipman ve malzemeler

Yukaridaki alanlarda yapilan masraflarin en fazla yiizde 50’si veya ek desteklerle ylizde
60’1 devlet tarafindan finanse edilmektedir. Bu gruptaki tesviklerin siiresi li¢ yildir ve

sorumlu kurulus TUBITAK *tur.

3.5.2. Projelere Destek Sermayesi

Destek oran1 yiizde 50'dir ve sermaye destegi iki sekilde saglanmaktadir (Siizer, 2019):
(1)Uriin Gelistirme Projeleri i¢in Sermaye Yardimi ve
(2)Stratejik Odakl1 Projeler i¢in Sermaye Yardimi.

Bu tesvikin amaci, Tiirkiye'nin uluslararast pazarlarda rekabet giiclinii artirmasi
muhtemel projeleri desteklemektir. Isgiiciiniin kalitesini artiran ve yiiksek teknolojiyi

tesvik eden projeler bu konuda desteklenmektedir. Destek programinin azami siiresi bir
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y1l olup, mali destegin iist sinirt 100.000 ABD Dolaridir. TTGV (Tiirkiye Teknoloji

Gelistirme Vakfi) sorumlu kurulusudur.

3.5.3. Yurti¢i ve Yurtdisinda Diizenlenen Uluslararas: Sektorel Fuarlara Destek

3.5.3.1. Yurtici Ulusal ve Bireysel Fuarlara Katilimin Desteklenmesi

Bu tesvikin amaci, Tirkiye'de diizenlenen fuarlara uluslararasi katilimi artirmak,
Tiirkiye ve Tirk sanayisinin bilinirligini artirmaktir. Fuar diizenleyen kuruluslar
tesvikten yararlanabilir.Bu tesvik kapsaminda desteklenen fuarlar genellikle su

sektorlere odaklanmuistir:

Tekstil ve hazir giyim, deri (ayakkabi dahil), tasitlar ve mallar, gida ve gida
teknolojileri, elektrik ve elektronik, metalik mallar, toprak, insaat malzemeleri ve
mobilya. Bu destekten sorumlu kurulus Thracat¢i Birlikleri'dir. Bu destek kapsaminda

desteklenecek harcamalar asagidaki tabloda 6zetlenmistir.

Tablo 1.ihracat¢ilarin Harcama Destekleri

Destek Orani Maksimum Destek

Fuar 6ncesi uluslararasi reklam faaliyetleri %50 US $25.00

Fuarlara davet edilen 6nemli alicilarin nakliye | %50 US $ 15.000
masraflart (2 kisi/iilke)

Fuar slresince dizenlenecek seminer, | %50 US $5.000
konferans, panel ve odilli yarigmalarin

maliyetleri

Kaynak: T.C. Ticaret Bakanligi

2020-2022 wyillar1 arasinda Ticaret Bakanligi’nin ihracatgilara yurt i¢i verdigi fuar

destekleri tist limitleri ise soyledir;
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Tablo 2.Yurtici fuar destekleri

“SEKTOREL NIiTELIKLi ULUSLARARASI YURT iCi FUARLARIN DESTEKLENMESINE ILiSKIN 2014/4 SAYILI
KARAR” KAPSAMINDA YILLAR BAZINDA DESTEK UST LIMIiTLERI (Tiirk Lirasi)
FUAR I TANITIM DESTEGI (YURT DISI | TANITIM DESTEGI (YURT iCi
YILI KATILIMCI DESTEGI TANITIM iCiN) TANITIM iCiN)
2020 41.000 729.000 243.000
2021 49.000 873.000 291.000
2022 77.000 1.375.000 458.000

Kaynak: T.C. Ticaret Bakanligi
Fuarin destek kapsamina alinabilmesi igin;
1. TOBB’un yurti¢i fuar takviminde yer almasi,

2. En son diizenlenen yurt ici fuarda yabanci ziyaretci sayisinin en az 1.500 olmasi ve
fuarda yabanci ziyaret¢i sayisinin toplam ziyaretgi sayisina oraninin %35’in iizerinde

olmasi,

3. En son duzenlenen yurt i¢i fuarda toplam katilimer sayisinin en az 300 olmast ve

abanci katilimei sayisinin toplam katilimei sayisina oraninin %5’°in tizerinde olmast
Y y y )

4. En son diizenlenen yurt i¢i fuarda katilimcilara tahsis edilen stand alaninin en az
10.000 metrekare olmas1 ve yabanci katilimcilara tahsis edilen toplam stand alaninin en

az 300 metrekare olmasi,

Bu sartlar1 tagiyan yurt i¢i fuarlar arasindan, dis ticaret politikalar, ihracat stratejileri ve
ekonomik dncelikler dogrultusunda Bakanlikca (Ihracat Genel Miidiirliigii) belirlenenler

desteklenir.

3.5.3.2. Yurtdiginda Ulusal ve Bireysel Fuarlara Katilimin Desteklenmesi

Bu tesvikin amaci, Tiirk sanayicilerinin yurtdisindakifuarlara katilimini artirmak ve bu
sekilde Tiirkiyenin ve Tiirk sanayisinin imajimi artirmaktir. Ureticiler, pazarlama
sirketleri ve organizasyon firmalar1 bu destekten faydalanabilir. Yurt disinda diizenlenen
ulusal fuarlarda organizasyon firmasi, yurt disinda diizenlenen bireysel fuarlarda ise
fuara katilan firmalar desteklenmektedir. Destek isteyenler, desteklenenlere fuarin ilan

edilmesinden sonraki alt1 aylik siire icinde bagvurmalidir.

2020-2022 yillar1 arasinda Ticaret Bakanligi’nin yurt dis1 fuar destekleri ve destek
verdigi iilkeler soyledir:
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10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.

21.

22.

23.

24

Tesvikler asagidaki tabloda 6zetlenmistir:

ABD

Almanya
Avustralya
Birlesik Krallik
Brezilya

Cin Halk Cumbhuriyeti
Endonezya
Etiyopya
Filipinler
Guney Afrika Cumhuriyeti
Gulney Kore
Hindistan

Irak

Japonya
Kanada

Libya

Malezya
Meksika

Misir

Nijerya

Rusya

Sili

Tayland

. Vietnam
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Tablo 3.Yurtdis1 fuar harcama tablosu

“YURT DISINDA GERCEKLESTIRILEN FUAR KATILIMLARININ DESTEKLENMESINE ILiSKIN 2017/4 SAYILI
KARAR” KAPSAMINDA YILLAR BAZINDA DESTEK UST LIMITLERI (Tiirk Lirasi)

FUAR ORGANIZATORLERIN TANITIM FIRMALARIN YURT DISI FUAR
YILI FAALIYETLERININ DESTEKLENMESI KATILIMLARININ DESTEKLENMESI
Genel Nitelikli | Sektirel Nitelikli | Sc<torel Nitelikli | Nitelikli | Sektbrel Nitelikli .
Fuarlarda Ilave Prestijli Fuarlar
Fuarlar Fuarlar .. Fuarlar Fuarlar
Tanitim Projesi
2020 504.000 790.000 504.000 77.000 117.000 394.000
2021 604.000 947.000 604.000 92.000 140.000 472.000
2022 951.000 1.491.000 951.000 145.000 220.000 743.000

Kaynak: T.C Ticaret Bakanlig1

3.5.4. Uluslararas1 Rekabetgiligin Gelistirilmesi Destegi (UR-GE Destegi)

Uluslararasi rekabetgiligin gelistirilmesi desteginde is birlik¢i kuruluslar soyledir;

N =

O o0 N o o bk~ W

. Thracatc1 Birlikleri

. 11 Sanayi/ Ticaret Odalar
. TOBB, DEIK, TIM

. Teknoloji Gelistirme Bolgeleri
. Organize Sanayi Bolgeleri
. Endustri Bolgeleri

. Sektorel Uretici Dernekleri

. Sektorel Dis Ticaret Sirketleri

. Imalatcilarin kurdugu dernek birlik veya kooperatifler
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is Birligi « ihtiyag
Kurulusu Proje Analizi ve

Sunumu istihdam
\_
« Yurtdis:
Egitim ve/veya Paza_rlal:na
Daismanhk Eg?::g;;lmlm
| Faaliyetleri Heyeti
. -
Bireysel
Danismanlhk
\

Sekil 2. UR-GE Destek siireci

UR-GE Destekleri kapsaminda ihtiya¢ analizi, egitim danismanlik tanitim faaliyetleri,
yurt dis1 pazarlama faaliyetleri, alim heyeti faaliyetleri ve istihdam olarak sirketlerin
uluslararasi rekabet giiclerinin gelistirilmesine yonelik sirketler, isbirligi kuruluslar1 ve
Bakanlik tarafindan gergeklestirilecek faaliyetlere iliskin giderlerin Destekleme ve Fiyat

Istikrar Fonu’ndan (DFIF) karsilanmasidir.

Tablo 4. UR-GE Destekleri

Thtiyag Egitim/ Yurt Dist Alim istihdam Bireysel
Analizi | Danismanlik Pazarlama Heyeti Danigsmanlik
Destek %75 %75 %75 %75 %75 %70
Orani
Desteklenen | Isbirligi Isbirligi Isbirligi Isbirligi Isbirligi Sirketler
Kurum Kurulusu Kurulugu Kurulugu Kurulusu Kurulusu
150.000 100.000 "
DestekTutar 400.000 (Program | (Program | EMSAIBrUL 156 509
(USD) Ucret
Basina) Basina)
. Program siiresince ..
Faaliyet (Maks. 36 Ay) 10 Adet 10 Adet 2 Kisi 3Y1l

Kaynak: T.C. Ticaret Bakanlig1
3.5.5. Pazar Arastirmasi ve Pazara Giris Destegi

Ticaret Bakanligi tarafindan verilen pazara giris destegi kapsaminda Yurtdis1 Pazar
Aragtirmas1 Destegi, Rapor Destegi, Danismanlik Destegi, Sektorel Ticaret Heyeti
Destegi, Alim Heyeti Destegi ve E-Ticaret Sitelerine Uyelik Destegi verilmektedir.
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. Yurtdis1 Pazar Arastirmasi Destegi kapsaminda hedef grup; sinai/ ticari sirketler
olup desteklenen faaliyet olarak bir sirketten 2 kisinin (sirket galisani-ortagi) ihracat
amaciyla yapacag yurt dis1 i goriismeleridir. Destek miktar1 olarak yillik 10 kere
olmak sartiyla 5000 USD ve destek oranm1 %70’tir. Destek kapsaminda ulagim ve

konaklama giderlerini de kapsamaktadir.

Hedef Ulkeye
Gidis

Sekil 3.0rnek Yurtdisi Pazar Arastirma Siireci

. Gerekli
Hedef Ulkeden Belgelerin
Déniis Bakanlhga
fbraz:

Rapor Destegi kapsaminda hedef grup; ticari sirketler ve isbirligi kuruluslar1 olup
desteklenen faaliyetler; Uluslararas1i kuruluslara yaptirilan ve satin almman sektor
raporlari, iilke raporlar1 ve yabanci sirket veya marka odakli raporlardir. Destek miktari
olarak 200.000 USD, destek orani olarak da sirketler i¢in %60, isbirligi kuruluslar igin
%75°tir.

/ S;;‘hx\\- ' Rapm \ / \ \ / Gerekli \\ / %‘\

Almnmasi1 '/ DestesiOn '/  Raporun Belge]e‘rm " Belgelerin Ogem

| Planlanan [ Onay Satin Bakaniiga . Bakanhga Talebinin |

Ra A B Alinmasi / 1lmas1
\\Be]ir{se‘;?::]elsi 4 \ (BZ‘ESZ‘EK“;)/ !bm \“’m / e
\"H..._____/ \._‘_____ - /
Sekil 4. Ornek Rapor Destegi Siireci

. Danismanlik Destegi kapsaminda hedef grup ticari sirketler ve isbirligi
kuruluslar1 olup desteklenen faaliyetler; Sadece yabanci sirket alimlarina yonelik olarak
uluslararas1 kuruluslardan alinacak danigsmanlik hizmetleri kapsaminda mali ve hukuki
danismanliklardir. Destek miktar1 olarak 200.000 USD, destek oran1 olarak da sirketler
icin %60, isbirligi kuruluslari i¢in %75 dir.

. Pazara Giris Belgeleri Destegi kapsaminda hedef grup ticari sirketler ve is birligi
kuruluglar1 olup desteklenen faaliyetler; Miiracaat ve dokiiman inceleme giderleri,
belgelendirme tetkik giderleri, ilk yila ait belge kullanim ticretleri, test/analiz raporu
giderleri, zorunlu kayit tiicretleri, tarim {riinleri analizine iliskin saglik/gilivenlik

sertifikas1 tiicreti, tarim {rlinleri analizine iliskin akreditasyon {icretleridir. Destek
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miktarlart %50 oraninda ve sirket basina yillik en fazla 250.000 ABD Dolarina kadar
desteklenmektedir.

. Yurt Dis1 Sirket Alim1 Destegi kapsaminda, firmalarimizin yurt disinda yerlesik
sirket alim1 amaciyla satin aldiklar1 mali ve hukuki danigmanlik hizmetlerine iliskin
giderlerin desteklenmesi saglanmaktadir. Hedef grup diger desteklerden farkli olarak
ticari sirketlerin yami sira i birligi kuruluslart da faydalanabilmektedir. Desteklenen
faaliyetler; Yurt disinda yerlesik sirket alimi amaciyla satin alinan mali ve hukuki
danmismanlik hizmetlerine iliskin giderler desteklenir. Satin alinan danigmanlik
hizmetlerine iligkin giderlerin desteklenebilmesi i¢in Oncelikle Bakanliktan 6n onay
alinmas1 gerekir. On onay sonrasinda édeme basvurusunda bulunulur. On onay ve
0deme basvurusu dogrudan Bakanliga yapilir ve burada sonuglandirilir. Destek orani
sirketler i¢in %60, isbirligi kuruluslar i¢in %75 olup yillik en fazla 200.000 ABD
Dolarma kadar destek verilir. Isbirligi kuruluslar1 i¢in % 75 olup yillik en fazla 200.000
$dur.

. “Sektorel Ticaret Heyetleri Destegi, isbirligi kuruluglarimin tek basina veya
diger isbirligi kuruluslar ile birlikte diizenleyecegi sektorel ticaret heyeti programlar
icin yararlandigi; ihracatimizin artirdmasi, yeni pazarlar bulunmasi, iilkemizin
ekonomik ve ticari agidan tamtimina katkr saglamak amaciyla isbirligi kuruluslar

onderliginde ticaret heyetleri diizenlenmesidir.

(@) Ulasim destegi kapsaminda, sektorel ticaret heyetlerinde bir sirket/isbirligi
kurulusundan en fazla iki kisinin, uluslararasi ve/ veya sehirlerarast ulasimda
kullanilan ekonomi sinifi ugak, tren, gemi, otobiis bileti ile toplu tasimaya yonelik arag

kiralama giderleri,

(b)  Konaklama destegi kapsaminda, sektorel ticaret heyetlerinde bir sirket/isbirligi
kurulusundan en fazla iki kiginin kisi basina giinliik 150 ABD Dolarina kadar
konaklama (oda + kahvalti) giderleri.

(©) Tamtim ve Organizasyon Giderleri kapsaminda, terciimanlik gideri, seminer,
konferans, toplanti ve ikili goriismelerin yapildigi yerlerin kiralama giderleri, fuar
katilimina iligkin giderler ve gorsel ve yazili tamtim giderleri, halkla iliskiler hizmeti

gideri, sergilenecek urtinlerin nakliye giderleri desteklenmektedir.”
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Ticaret Bakanlig1 koordinasyonunda isbirligi kuruluslarinca diizenlenen sektdrel ticaret
heyeti programlarina iligskin ulagim, konaklama, tanitim ve organizasyon giderleri %50

oraninda ve program basina 100.000 ABD Dolarina kadar desteklenir.

. Sektorel Alim Heyetleri destegi; Yurt disindan ithalatci sirket yetkilileri, kurum
ve kurulus temsilcileri ve basin mensuplarinin davet edilerek tilkemizde yerlesik
sirketlerle ikili is goriismeleri gergeklestirmelerinin, meslek kuruluslarin1 ziyaret
etmelerinin, ilgili tesisleri yerinde gormelerinin ve iilkemizde diizenlenen fuarlar

ziyaret etmelerinin saglanmasi amaciyla ihracatin artirilmasidir.

@) Ulasim destegi kapsaminda, alim heyetlerinde bir davetli yabanci sirket/
kurulustan en fazla iki kisinin uluslararas1 ve/veya sehirlerarasi ulasimda kullanilan
ekonomi simifi ugak, tren, gemi, otobiis bileti ile toplu tasimaya yonelik ara¢ kiralama

giderleri,

(b)  Konaklama destegi kapsaminda, alim heyetlerinde bir davetli yabanci
sirket/kurulustan en fazla iki kisinin, kisi basina giinlik 150 ABD Dolarina kadar

konaklama (oda + kahvalti) giderleri.

(©) Tanitim ve Organizasyon Giderleri kapsaminda, terciimanlik gideri, seminer,
konferans, toplantt ve ikili goriismelerin yapildigi yerlerin kiralama giderleri, fuar
katilimina iliskin giderler ve gorsel ve yazili tanitim giderleri, halkla iliskiler hizmeti

gideri, sergilenecek Urlnlerin nakliye giderleri desteklenmektedir.

Destekten isbirligi kuruluslarinin yanmi sira Isbirligi kuruluslarmm Alim Heyeti
programlarina iliskin ulasim, konaklama, tamitim ve organizasyon giderleri %50

oraninda ve program basina 75.000 ABD Dolarina kadar desteklenir.

. E- Ticaret Sitelerine Uyelik Destegi; Sirketlerin e-ticaret aliskanlig
kazanmalarinin desteklenmesidir. Isbirligi kuruluslar1 faydalanmakta olup nihai
tiketiciye yonelik olmayan e-ticaret sitelerine iiyelik giderleri; her bir sirket i¢in yillik
en fazla 2.000 ABD Dolar tutarinda destek saglanmaktadir, bir isbirligi kurulusu en
fazla 5 e-ticaret sitesi i¢in destekten faydalanabilmektedir. Destek Miktari: 2.000 ABD

Dolar1 ve %80 destek oran1 saglanmakta ve siiresi 3 yildir.

. Ileri Teknolojiye Sahip Yurtdisinda Yerlesik Sirket Alimi Destegi Yiiksek

teknoloji igeren urtinlerin ihracat icindeki paymin ve teknoloji kapasitenin artirilmast,
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teknoloji transferinin saglanmasidir. Destek kapsaminda Ileri teknolojiye sahip ve
teknoloji transferi saglayacak yurt disinda yerlesik sirketlerin alimina yonelik mali ve
hukuki danigsmanlik hizmetlerine iliskin giderler, sirketler i¢in % 75 oraninda ve yillik

500.000 ABD Dolarina kadar desteklenmektedir.

. “Kiiresel Tedarik Zinciri Yetkinlik Projelerinin Desteklenmesi (KTZ Destegi);
Sirketlerimizi kiiresel tedarik zinciri mekanizmasina dahil ederek yeni yatirimlar
cekmek, ihracati artirmak, yeni istihdam imkanlart yaratmak, verimliligi yiikseltmek,
bilgi ve teknoloji aktarimi saglamaktir.”” Proje bazli olarak tanimlanan destek
kapsaminda proje sahibi tedarik¢i sirketlerimizin makine-ekKipman-donanim alimi,
yazilim alimi, yurt dis1 ofis depo harcamalari, egitim-danismanlik-miisteri ziyaretleri ile
sertifikasyon-test analiz-iiriin dogrulama harcamalar1 proje bazli olarak %50 oraninda
ve proje basina en fazla 1 milyon ABD Dolarina kadar desteklenmektedir. Bir sirketin

azami bir projesi destek alabilecektir.

. Yurt Dis1 Birim, Marka Tescil Tanitim Destegi; Firmalarin yurt diginda kendi
dagitim kanallarin1 kurmalar1 ve tamitim faaliyeti gerceklestirmelerine olanak
saglamaktir. Destekten Tiirk Ticaret Kanunu hiikiimleri ¢ergevesinde kurulmus sirketler

yararlanabilmektedir.

Kira giderleri i¢in; Ac¢ilan birimin magaza olmasi halinde % 50 oraninda ve yillik en

fazla 120.000 ABD Dolarina kadar,

Agilan birimin depo, ofis, showroom, liriin teshir serasi/tarlasit veya reyon ile iizerine
bina yapilmak iizere kiralanan arsa olmasi halinde % 50 oraninda ve yillik en fazla

100.000 ABD Dolarina kadar destekleme yapilir.

. Tanmitim Faaliyetlerinin Desteklenmesi kapsaminda Tebli§ kapsaminda
desteklenen yurt dis1 birimi bulunan sirketler ve Isbirligi Kuruluslarinca, Tiirkiye’de
tiretilen triinlerle ilgili olarak yurt disinda gerceklestirilen reklam, tanitim ve pazarlama
giderleri % 60 oraninda ve yurt dig1 birimin bulundugu her bir iilke i¢in yillik en fazla
150.000 ABD Dolarina kadar desteklenir.

. Yurt Dis1 Marka Tescil Faaliyetlerinin Desteklenmesi; Sirketlerin yurt i¢i marka
tescil belgesine sahip olduklar1 markalarinin yurt disinda tescili ve korunmasina iligkin

giderleri %50 oraninda ve yillik en fazla 50.000 ABD Dolarina kadar desteklenir.
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. Tirkiye Ticaret Merkezinin Desteklenmesi; Firmalarin bir Isbirligi Kurulusu
liderliginde yurt dis1 pazarlara girmesi ve sdz konusu pazarlardaki dagitim kanallart
agmin gii¢lendirilmesidir. Destekten TIM ve/veya TOBB ya da TIM ve/veya TOBB un
Tiirkiye’de kurdugu sirket ile diger Isbirligi Kurulusu/Kuruluslar1 ortakliginda proje
bazli faydalanabilmektedir.

3.5.6. ihracat Kredi Sigorta Programi Destegi

Tirk Eximbank’in sigortalama islemlerini daha cesur bir sekilde yiiriitebilmesi ve soz
konusu sigorta islemlerini daha Once giremedigi pazar ve projelerde
gerceklestirebilmesidir.Eximbank’1n ihracat kredi sigorta programlarindan Eximbank’a

bu kapsamda basvuran firmalar yararlanabilir.

Ihrag iiriinlerin daha uygun finansman kaynaklari ile cazip hale getirilmesidir. Tiirkiye,
1980’11 yillardan itibaren ihracata dayali bir strateji benimsemis ve disa agilmanin bir
sonucu olarak, artik kiiresel sirketlerle rekabet etmek zorunda kalan Tiirk sirketlerine
finansal destege ihtiya¢ duyulmustur. Bu nedenle Devlet Yatirinm Bankasi ileTiirk
Eximbank adini alacak olan Tiirkiye Thracat ve Ithalat Bankas1 A.S.’de 21 Agustos 1987
tarthinden itibaren yeniden yapilanma gerceklestirilmistir (Tiirk Eximbank, 2021).Tiirk
Eximbank’in temel amaci, ihracat¢inin ihracat maliyetlerini kargilamasi i¢in kredi ve
sigorta saglamaktir. Tirk Eximbank, kisa, orta ve uzun vadeli ihracat kredileri olmak

lizere li¢ ana kredi tlirii sunmaktadir.

Diger finansal kurumlardan farkli olarak Tiirk Eximbank kredi degerlendirme siirecinde
farkli kriterleri g6z Oniinde bulundurmak zorundadir.2005-2020 yillar1 arasinda

kullandirilan kredi tutarlari tabloda verilmistir.
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Ahci Kredileri Kullandinm Tutarlan (2005-2020)
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Sekil 5. Alic1 Kredileri Kullandirim Tutarlar1 (2005-2020)
3.5.7. Tasarim Destegi

Tasarim ve yenilik kiiltiirii olusturulabilmesi ve bunun yaygin hale getirilebilmesiyle
tasarimcilar ve Tirk tasarim iilke i¢i ve disinda pazarlarda tanitilmakta, pazarlama ve
markalasma siirecleri desteklenmektedir. Isbirligi kuruluslari tarafindan gergeklestirilen
gorsel ve yazili tamitim giderleri, sergi, bienal, tasarim fuari; tasarim yarigmasi
katilimlar1 ve organizasyonlar1 ile bu faaliyetlerin tamitim, reklam ve pazarlama
faaliyetlerine iligkin harcamalari ile isbirligi kuruluslan tarafindan diizenlenen tasarim
yarismalarinda dereceye giren yillik en fazla altmis adet tasarimcinin yurtdisindaki
egitim giderlerinin tamami ile aylik yasam giderlerine iligskin igbirligi kuruluslarinin
gerceklestirecekleri harcamalar en fazla iki y1l siiresince desteklenir.Is birligi kuruluslari
tarafindan gerceklestirilen uluslararasi tasarim organizasyonlar1 %50 oraninda ve proje
basina en fazla 300.000 ABD Dolar1 tutarinda desteklenmekte olup, isbirligi kuruluslari
tarafindan  diizenlenen tasarim yarigmalarinda dereceye giren tasarimcilarin
yurtdisindaki egitim giderlerinin tamami ile aylik 1.500 ABD Dolarin1 agmamak
kaydiyla olusacak yasam giderlerine iligkin isbirligi kuruluslarinin gergeklestirecekleri

harcamalar en fazla iki y1l siiresince desteklenir.

TURQUALITY® Marka Programi kapsamina alinan sirketlerin patent, faydali model,
endistriyel tasarim tescili, pazara giris belgesi, ruhsatlandirma, kurumsal altyapiya

yonelik danismanlik giderleri ile destek kapsamina alinan markali {iriinlerine iliskin
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yurtdist marka tescil/yenileme/koruma, pazar aragtirmasi calismasi ve raporlari,
test/klinik test islemleri, danismanlik, gelisim yol haritasi ¢aligmalari, istihdam, tanitim,
fuar, depolama hizmeti ve birim kira/temel kurulum/konsept mimari ¢aligmalar ile

franchise faaliyetlerine yonelik giderleri desteklenir.
3.6. Tiirkiye’de Imalat Sanayi Thracati

Turk imalat sanayiinin temel 6zellikleri, yani ihracatin tesviki politikalari ile baglantili
olarak ihracat performansindaki ve ihracat iiriinlerinin bilesimindeki degisiklikler
tizerine yapilmistir. 2000'li yillardaki imalat sanayi ihracatinin ayrintili analizine
ge¢cmeden Once, bu donemden Onceki son yirmi yilin bir degerlendirmesini vermek
faydali olacaktir. Bu, Tiirk imalat sanayisinin analizi i¢in daha genis ve biitlinsel bir
bakis agis1 saglayacaktir. Tiirkiye'nin ekonomik kalkinma politikasi, 1980'lerin basinda
ice donlk ithal ikameci sanayilesme politikalarindan ihracata yonelik politikalara
kaymigtir. O donemde genis kapsamli ekonomik reformlar ekonomiyi uluslararasi
ticarete acti, ithalat lizerindeki dogrudan kontroller ve miktar kisitlamalar1 kaldirildi,
ithracati tesvikler baslatildi, bunlarin tiimii ihracata dayali biiylime stratejisi i¢in derin bir
temel olusturdu.Nas'a (2008) gore, yeni biiylime stratejisi ihracatin degerinin artmasina

(1980'de yaklasik 2,9 milyar dolar ve 1995'te 21,6 milyar dolar), ve ihracattaki artisin;
e Ortadogu basta olmak tizere dis pazarlarda ¢esitlendirme,
e Dis iilkelerdeki ticaret delegasyonlarinin sayisinin artmasi,

e Bol ihracat tesvikleri ve oOnceki ekonomi politikasinda insa edilen {iretim

kapasitesinin mevcudiyetindendir.

Thracat hacmi/GSYIH oram 1980'de yiizde 3,2'den 2000'de yiizde 10,7'ye yiikseldi.
Ayrica, ihracat/ithalat oran1 ayni zamanda yiizde 36,8'den yiizde 51'e yiikseldi. Bu
gelismelerin bir yansimasi olarak, Tirkiyenin diinya mal ihracati i¢indeki pay1
70'lerdeki degerine gore yaklasik iki kat artarak diinya ihracat hacminin yiizde 0,36's1n1
olusturmustur. Ancak, Tiirkiye'nin diinya ihracatindaki pay1 goreceli olarak sabit kaldi,
1991 ile 2000 yillar1 arasinda sadece kiigiik bir biliylime kaydetti.1980'lerde ticaret
liberalizasyonunun ilk etkileri sayesinde, hem ihracatta hem de ithalatta keskin biylime
oranlar1 gerceklesti, 1990'larin ortalarinda hem ihracat hem de ithalat biiyiime

oranlarindaki 1limli egilim degisti. Ancak, ithalattan daha diisiik ihracat biiylimeleri,
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ticaret agiginin genislemesine neden oldu. 1980'lerin basinda yapisal uyum programlari
ve ticaret liberalizasyonu nedeniyle 80'lerde ticaret agigindaki iyilesmeler durmus ve
1980'lerin ikinci yarisinda cari acik sorunu ortaya ¢ikmistir. . Cari agigin finansmant,
finansal serbestlesme politikalarin1 gerektirdi. Boylece, 1989 yilinda finansal ve

sermaye serbestlestirme politikalar1 baglatildi(Boratav ve Yeldan, 2001, s. 4).

1980'li yillarda Tiirkiye'nin ihracati agirlikli olarak tarim dirtinleri, hammaddeler ve
emek yogun iiriinlerden olusuyordu. Imalat sanayiinde ilk bes ihracat iiriinii, 1980
yilinda tekstil {iriinleri, yiyecek ve igecek triinleri, giyim, diger metalik olmayan ve
kimyasal fiiriinlerdi. Ihracatin sektdrel kompozisyonunun tarmm iiriinlerinden sanayi
mallarina kaydigi sdylenebilir. Thracatin sektdrel kompozisyonundaki degisim,Tiirk
thracatinin hammadde ve tarim yogun sektorlerden orta ve yliksek teknolojili imalat
mallarma doniistiigiiniic ve dolayisiyla teknolojik gelismeye isaret ettigini ortaya
koymaktadir. Thracatin 2000 yili itibari ile ilk bes iiriin su sekilde olmustur; giyim,
tekstil drilinleri, ana metaller, yiyecek ve igecek ve motorlu tasitlar ve patika
tirtinleri.Avrupa Birligi (AB) ile Giimriik Birligi'ni kurduktan sonra, Tiirk imalat sanayii
artan uluslararas1 rekabetle karst karsiya kaldi; ancak artan rekabet baskisi, kar
marjlarinda ve pazar giiclinde diisiise neden oldu. Dolayisiyla, anlagsmanin 6zellikle
rekabet ve ihracat yayilmalar1 yoluyla Tiirkiye ekonomisi iizerinde olumlu digsalliklar
yarattig1 seklinde yorumlanabilir. Thracata yénelik ortam kapsaminda imalat sanayiinde
sektorler dis pazarlara agilip yeni pazarlara girmis ve iiretimde verimliligi artirmistir.Bu
gelismelerin bir yansimasi olarak, 23 imalat sektoriinden 19'u 2002-2018 déneminde
yillik ortalamanin (yiizde 25) ilizerinde biiyiime kaydetti. Ayn1 donemde imalat sanayi
thracat1 %25 artti. Yillik ortalama yiizde 28,6, dikkate deger bir performans olarak
isaretlendi. Diger iilkelerle karsilastirildiginda, OECD fiiyesi {iilkeler, Cek Cumhuriyeti,
Brezilya, Meksika ve Hindistan'da on yillik ortalama imalat ihracati biiylime oranlari
%19,3, %17,8, %12,8, 19 idi. 2005-2015 doneminde sirasiyla 4% ve 25,9.
Karsilagtirmali rakamlar, Tiirkiye'nin imalat sanayi ihracati i¢in yillik ortalama biiylime

oraninin daha yiiksek oldugunu gosteriyor.

2002-2018 doneminde Turkiye'nin en ¢ok ihracat yapan rekabet avantajina sahip bes
sektorliinden 3'; giyim, tekstil ve gida iirlinleridir ve bu sektorler geleneksel emek
yogun sektor olarak kabul edilmektedir. Motorlu tasitlar ve fabrikasyon metal {iriinler

(makine ve techizat harig) sektorleri 16 yillik donemde ilk bes sektor iginde yer almakta
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ve bu sektorlerin teknoloji yogun orta ve orta-yiiksek oldugu goriilmektedir. Saygili ve
ark. (2010), gelismis iilke firmalartyla dikey uzmanlasmanin gii¢clendirilmesi 6nde gelen

sektorlerin ortaya ¢ikmasinda ana itici guc oldu.

Tirkiye'nin son yillarda hacim, deger ve c¢esitlendirme acisindan yiiksek ihracat
performansi, reel doviz kurundan kaynaklanan fiyat avantaji ve 2001 yil1 nedeniyle i¢
talepte keskin daralmaya dayanmaktadir. i¢ talep daralmasim telafi etmek ve fiyat
avantajindan yararlanmak i¢in dis pazarlara agilma zorunlulugundan dolayr firmalar
thracat pazarlarina yoneldiler. Ayrica, endiistri-igi ticaret olgusunun yonlendirdigi
kiiresel deger zinciri siireci firmalar1 uluslararas1 pazarlara acilmaya zorladi. Bu egilim,
2001 yilindan bu yana ihracat¢1 sayisinda siirekli bir artisa neden oldu. 2005 yilinda
43.456 olan ihracat¢1 sayisi, 2018 yilinda 82.279'a yiikseldi. Bu artisa ihracat¢i basina
diisen iyilesme eslik etti.Son birka¢ on yilin en 6nemli ekonomik olaylarindan biri,
birgok {ilkenin kalkinma stratejilerinde ithal ikamesinden ihracata yoOnelik
sanayilesmeye gecis olmustur. Cogunlukla basarisiz olan korumaci ithal ikameci
bliylime stratejileri ile uzun yillara dayanan deneyimlerden sonra, bir¢ok gelismekte
olan iilke, ihracata dayali politikalar1 benimseyerek Japonya ve yeni sanayilesen tilkeler
(Giney Kore, Hong Kong, Singapur ve Tayvan) Orneklerini takip etmektedir.
Sanayilesme stratejileriyle Tiirkiye, geleneksel i¢ce doniik ithal ikamesi stratejisini, digsa

donulk ihracat ikamesi stratejisiyle degistiren tilkelerden biridir.

Gelismekte olan birgok iilkenin ikinci Diinya Savasi’ndan sonra benimsedigi i¢e doniik
ithal ikamesi stratejileri, giderek eksik uygulamalarin ve hiisranlarin kaynagi haline
geldi. Birkag istisna disinda, bu tiir stratejiler ve politikalar, gelismekte olan iilkelere
ithalat i¢in sanayilesmis tilkelere olan bagimliliklarin1 azaltmada pek yardimer
olmadi.imalat sanayi mallarmin ithalatina yonelik katt ve zaman alict lisans
prosediirleri, asirt degerli déviz kurlari, farkli iirinlere uygulanan ¢ok ¢esitli yiiksek
tarifeler ve ithalat yasaklari, ithal ikameci politikalarin istenmeyen sonuglarindan sadece
birkaciyd1. Ornegin, yiiksek tarifeler, Maliyet artiric1 faktor, ithal hammadde ve ara mali
islemeye dayali ihracat girisimlerini olumsuz etkilemistir. Sonug¢ olarak, 6demeler

dengesi tlizerinde 6nemli bir baski yaratilmistir(Basile ve Germidis, 1984).

Ithal ikameci biiyiime stratejilerinin basarisizligi, sonunda disa doniik ihracat tesvik

stratejileri ve politikalarinin benimsenmesine yol agti. Japonya’nin Savastan sonra
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ihracat tesvik stratejisindeki basarisi, ithal ikamesinden ihracata yonelik stratejilere
geciste onemli faktorlerden biriydi. Disa doniik bir ihracat tesvik stratejisi, ihracati ve
ihracat icin Oretimi destekleyen tesvikler saglayan bir stratejidir. Genellikle ihracat
iiretimi i¢in ihtiya¢ duyulan hammadde ve ara ve sermaye mallarinin ithalatina izin
verir. Gergek¢i doviz kurlarina dayanir ve niceliksel kisitlamalardan ve yiiksek tarife

engellerinin kullanilmasindan kaginir(Onursal, 1991).

1975te 144 gelismekte olan iilkeden 51’1 ihracata dayali sanayilesme politikalarini
zaten benimsemisti (Basile ve Germidis, 1984). 1930’lar ve 1940’lar boyunca
Tiirkiye’nin  baslica kalkinma stratejisi, dogas1 geregi devletcilikti. ik Tiirk
hiikiimetleri, tiiketicilerin dayaniksiz tiiketim mallar1 ihtiyacin1 karsilamak i¢in ¢ok
sayida kamu iktisadi tesebbiisii kurmustur. 1950’lerin ekonomik zorluklari, {ilkenin
1960’1ar ve 1970’1lerdeki bes yillik kalkinma planlarinda kilit bir bilesen olan i¢e doniik
bir ithal ikamesi kalkinma stratejisinin benimsenmesini gerektirdi. Bu donemlerde
devlet politikalari, ithal ikameci sanayileri korumak ve ithal edilen dayanikli tiiketim
mallarinin ve ara mallarmin yerini yerli iiretimle degistirmek icin tasarlandi. Ithalat
vergi muafiyetleri, tarife gibi tesviklerle yerli yatirimlar tesvik edilmistir. Sermaye
mallar1, diisiik maliyetli krediler ve yatirnm indirimleri iizerindeki vergi indirimleri,
Ithalat amacina hizmet yerli sirketler i¢in koruma baslica enstriimanlar ikamesi olan
yiiksek tarifeler, kotalar ve asir1 degerlenmis ddviz kurlar1 yapilan tesviklerdendir.ithal
ikamesi stratejisi, endiistriyel bliylimenin erken hedeflerine ulasmada oldukga etkiliydi.
Ancak, yavas yavas biirokratik formalitelerin artmasina neden oldu.lhracatin olmamasi
ve yurt i¢i yatirimlarin finansman ihtiyaci, dis borcun asir1 derecede artmasina neden
oldu. Uluslararas: ticaretin hizli biiyiime donemlerinde bile Tiirkiye, ice doniik

korumaci politikalarini siirdiirmiis ve mamul sanayi mali ihracatina ilgi gostermemistir.

1965-69 doneminde ortalama yiizde 4,56 olan ihracatin GSMH’ya orani, 1975-79
doneminde ortalama yiizde 4,04’¢ gerilemistir. ithalatin GSMH’ya orani ise aymi
donemde yiizde 6,35’ten yiizde 11,13’e yiikselmistir(Tekin, 1983). Siibvansiyon, belirli
bir endiistri firmasinin veya tiim endiistrinin rekabet giiclinii artirmak icin tasarlanmis
bir mal veya hizmetin {ireticisine veya saticisina hiikiimet tarafindan saglanan herhangi
bir mali yardimdir. Ornegin, yerel olarak yetistirilen ve yetistirilen gida stokunu
artirmak amaciyla (diger nedenlerin yani sira) tarim {rlinlerine siklikla ulusal

hiikiimetler tarafindan siibvansiyon verilir.Cesitli hiikiimetler, ulusal onceliklere ve
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yuriirliikkte olan politikalara bagli olarak farkli endiistrileri siibvanse eder. Zamanla,
tiitlin, ¢elik, alkol, tarim, silah ve tekstil gibi ¢esitli endiistrilerin tiimii slibvanse edildi.
Farkl siyasi egilimlere sahip iilkeler farkli siibvansiyon diizeylerini tolere edecek olsa
da, herhangi bir hiikiimetin siibvanse edecegi endiistrilerin dogal bir sinir1
yoktur.Yasadis1 slibvansiyonlar, uluslararas1 veya yerel bir yargi organina ters diisen
herhangi bir siibvansiyondur. Cok cesitli siibvansiyonlar, ¢esitli baglamlarda “yasadis1”
olarak kabul edilebilir. Ornegin, normalde kabul edilebilir bir siibvansiyon, bir firmanin
urinlerini anti-damping mevzuatina aykiri olarak komsu bir iilkeye “dokmesi” ile
sonuglanirsa yasa dis1 kabul edilebilir veya otomobil iiretiminde yerli mallarin
kullanimmn1 ~ destekleyen bir politika, DTO'niin uluslararas1 ticareti bozan
siibvansiyonlara kars1 kuralina aykir1 olabilir.Asagidakiler dahil ancak bunlarla sinirl

olmamak tizere pek ¢ok siibvansiyon tiirii vardir:

e Uretim siibvansiyonlar

Tiiketici siibvansiyonlar1

Thracat siibvansiyonlari

ithalat siibvansiyonlari

Vergi stibvansiyonlari

Ulastirma siibvansiyonlar1

Hepsinin ortak o6zelligi, belirli bir mal veya hizmetin iireticisine, tiiketicisine veya

kullanicisina segici bir sekilde finansal fayda saglamaya ¢aligmasidir.

Gelismekte olan iilkeler, ekonomik biiylimeyi ve 6demeler dengesinde dengeyi

saglamak amaciyla, genellikle iilkeler tarafindan sanayilesmeyi tesvik etmeye calisirlar.
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4, KONYA IMALAT SANAYISININ THRACAT TESVIKLERi ACISINDAN
DEGERLENDIRILMESi: KONYA TIiCARET ODASI UZERINE BiR
INCELEME

4.1. Arastirmanin Amaci

Ihracat tegviklerinin Konya imalat sanayisi kapsamimda degerlendirilmesi

amagclanmistir. Bu amag ¢ercevesinde ¢alisma, li¢ boliimde hazirlanmustir;

Ik olarak, dis ticaretin finansmani ve ihracat hakkinda bilgiler verilerek, calismaya bir
temel olusturulmasi amacglanmigtir. Uluslararas: ticarette taraflar, ihracat sekilleri,
uluslararasi ticarette finansman, ihracatin finansmani gibi konular detayli bigimde ele
alimmistir. Daha sonra tesvik kavrami ve ihracat tesvikleri hakkinda bilgiler
sunulmustur. Tesvikin tanimi, temel Ozellikleri, tesvikin amagclari, ihracat tesvik
uygulamalari ve Tiirkiye’de imalat sanayi ihracati agiklanmistir. Ardindan Konya imalat

sanayi kapsaminda ihracat tesviklerinin degerlendirilmesine yer verilmistir.

4.2. Arastirmanin Onemi

Ihracat tesviklerinde Ticaret Bakanligma bagl is birligi kuruluslarmin etkinliginin
arastirilmasi i¢in literatiir incelendiginde daha once Konya ilinde bdyle bir ¢alisma
yapilmadigr goriilmiistiir. Ayrica Konya ilinde en ¢ok ihracati imalat sektorii yaptigi

i¢cin bu ¢aligmada imalat sektorii degerlendirilmistir.

4.3. YOntem

Calismada, Oncelikle Tiirkiye genelinde ihracat verileri sunulmustur. Ardindan
Konya’da ihracat ve saglanan tesvikler degerlendirilerek karsilagtirma yapilmistir. Elde
edilen veriler ile Konya degerlendirilmistir. Bu noktada nicel bir yontemle ¢dziimleme

yapilmistir. Aragtirmada kullanilan sorular uzman goriisleri alinarak olusturulmustur.

Ikincil olarak, Konya Ticaret Odasi ve Konya Sanayi Odasi’nayoneltilen sorulardan
elde edilen cevaplar kapsaminda nitel yontemle mevcut durumun ortaya konulmasi
amaclanmistir.Konya Ticaret Odasi’na asagidaki sorularin yoneltilmesi sonucunda elde

edilen veriler degerlendirilmistir.
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1. Konya Sanayi / Ticaret Odasi ihracat¢t firmalara hangi kalemlerde hizmet

sunmaktadir?

2. Konya Sanayi / Ticaret Odas1 ihracat¢i firmalara 2021 yilinda hangi kalemlerde ne

kadar hizmet sunmustur?

3. Konya Sanayi / Ticaret Odasi ihracatci firmalarin ihracatini artirmaya yonelik hangi

calismalar1 yapmistir? Eglestirme etkinlikleri
4. Konya Sanayi / Ticaret Odasina kayitl ihracat¢1 firma sayisi nedir?

5. Konya Sanayi / Ticaret Odasi ihracat¢1 firmalarin ihracatini artirmaya yonelik kag

tane kamu kurum ve kurulusla igbirligi protokolii imzalamigtir?
6. Konya Sanayi / Ticaret Odasina kayitl ihracatci firmalarin sektorel dagilimi nasildir?

7. Konya Sanayi / Ticaret Odasina kayitli ihracatgr firmalarda hangi sektérde daha fazla

ihracat yapilmaktadir?(rakamlariyla)

8. Konya Sanayi / Ticaret Odasina kayitli firmalardan yatirim tesvik belgesi istatistikleri

nedir?

9. Konya Sanayi / Ticaret yatirim tesvik belgesine ve diger tesviklere bagvuru sayilari

nedir?

10. Konya Sanayi / Ticaret Odas1 ihracatci firmalara yonelik faaliyetlerde katilim sayisi

nedir?(yurti¢i, yurtdist fuar ve diger B2B goriismeleri vb.)

11. Konya Sanayi / Ticaret Odasina kayith ihracat¢1 firma ve iiyelerden ihracat

tesvikleri kapsaminda size gelen talepler nedir?

12. Konya Sanayi / Ticaret Odasina kayith ihracat¢1 firma ve iiyeler ihracat tesvikleri

kapsaminda hangi tesvikleri talep etmektedirler?

4.4, Bulgular

4.4.1. Tiirkiye’de ihracat

Tiirkiye’de ihracatin genel durumu 2020 ve 2021 yillarinda sektorlere gore asagidaki
gibidir:
Tablo 5. Tiirkiye'de Sektdrlere Gore Thracat, 2020-2021 (bin Dolar)
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Sektorler 2020 2021
I Tarim 24.369.143 29.737.575
A. Bitkisel Urtinler 16.350.706 19.343.588
Hububat, Bakliyat, Yagli Tohumlar ve Mamulleri | 7.301.341 9.156.524
Yas Meyve ve Sebze 2.731.186 3.083.585
Meyve Sebze Mamulleri 1.683.746 2.028.361
Kuru Meyve ve Mamulleri 1.399.574 1.574.287
Findik ve Mamulleri 1.946.989 2.260.698
Zeytin ve Zeytinyagi 271.182 309.497
Ttln 910.531 783.002
Sus Bitkileri ve Mamulleri 106.157 147.634
B. Hayvansal Urtnler 2.451.931 3.400.154
Su Uriinleri ve Hayvansal Mamuller 2.451.931 3.400.154
C. Aga¢ ve Orman Uriinleri 5.566.505 6.993.833
Mobilya, Kagit ve Orman Uriinleri 5.566.505 6.993.833
1. Sanayi 127.645.230 170.880.410
A. Tarima Dayal Islenmis Uriinler 11.224.484 15.051.777
Tekstil ve Hammaddeleri 7.286.561 10.145.832
Deri ve Deri Mamulleri 1.333.274 1.726.462
Hali 2.604.648 3.179.483
B. Kimyevi Maddelerve MAMULLERI 18.263.488 25.348.548
Kimyevi Maddeler ve Mamulleri 18.263.488 25.348.548
C. Sanayi Mamulleri 98.157.258 130.480.085
Hazirgiyim ve Konfeksiyon 17.143.441 20.250.438
Otomotiv Endustrisi 25.548.566 29.342.795
Gemi, Yat ve Hizmetleri 1.375.006 1.626.377
Elektrik ve Elektronik 11.055.082 14.176.022
Makine ve Aksamlari 7.542.789 9.416.332
Demir ve Demir Dis1 Metaller 8.255.705 12.357.450
Celik 12.675.179 22.351.413
Cimento Cam Seramik ve Toprak Uriinleri 3.759.687 4.615.381
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Mdcevher 3.757.744 6.781.870
Savunma ve Havacilik Sanayii 2.279.027 3.224.786
Iklimlendirme Sanayii 4.664.483 6.196.124
Diger Sanayi Uriinleri 100.548 141.099
111. Madencilik 4.272.391 5.930.165
A. Madencilik Urtnleri 4.272.391 5.930.165
Madencilik Urinleri 4.272.391 5.930.165
TOPLAM 156.286.764 206.548.150

Kaynak: TIM.(2021)

2021°de, bir 6nceki yila kiyasla ihracatin 6nemli 6l¢iide artis gosterdigi anlasilmaktadir.
Pandemi sartlar1 nedeniyle 2020 yil1 pek cok iilke gibi Tiirkiye i¢in de oldukg¢a zorlu
gecmistir. Ekonomiler derin krizler yasamis ve sayili iilke disinda pek cok iilkede
GSYIH 6nemli daralmalarla karsi karsiya kalmistir. 2020 basinda salgin nedeniyle
ortaya ¢ikan arz soku ve beraberinde gelen talep sokuyla, II. Diinya Savasi’ndan sonra
ortaya cikan en biiylik daralma goriilmiistiir. Uluslararasi derecelendirme kuruluslari
tarafindan {ilkelerin biiylime beklentileri negatif olarak degerlendirilmistir. Pandemi
sonrasi normallesme siireciyle beraber 2021 beklentileri de artmis, veriler beklentileri

dogrulamistir. 2020’ye kiyasla oldukga basarili bir tablo karsimiza ¢ikmaktadir.

Tiirkiye 2021 yilinda yiizde 11 biiylimiis, 27 sektoriin 25’inde Tiirkiye tarihinin en
yiiksek ihracat rakamlarma ulasilmistir. Thracat gerceklestirilen iilke sayis1 46’ya
ulagmis, 23 il 1 milyar dolar tizerinde ihracat gerceklestirmistir. Ayrica bir dnceki yila
gore 1 milyar dolar iizerinde ihracat yapan firma sayis1 11°den 15°e yiikselmistir. Firma

sayist ise 167°den 227 ye ¢ikmustir.

4.4.2. Konya’da Ihracat

Konya’da ihracatin 31.12.2021 itibariyle sektorlere gore genel durumu asagidaki
gibidir:

Tablo 6. Konya'da Thracat¢1 Firmalarim Performansi, 2020-2021 (bin dolar)

Sektorler 2020 2021 Degisim

Celik 101,34 269,14 %165,6
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Cimento Cam Seramik ve Toprak Urinleri 19,05 6,13 -%67,8
Demir ve Demir Dis1 Metaller 887,86 876,03 -%1,3
Deri ve Deri Mamulleri 0,00 0,00

Diger Sanayi Uriinleri 0,00 24,17

Elektrik ve Elektronik 108,15 440,84 %307,6
Findik ve Mamulleri 0,00 0,00

Gemi, Yat ve Hizmetleri 0,00 26,28

Hali 1,27 0,00 -%100,0
Hazirgiyim ve Konfeksiyon 0,61 20,97 %3359,9
Hububat, Bakliyat, Yagli Tohumlar ve Mamulleri 1.322,73 940,69 -%28,9
Iklimlendirme Sanayii 400,04 1.159,29 %189,8
Kimyevi Maddeler ve Mamulleri 355,04 488,13 %37,5
Kuru Meyve ve Mamulleri 9,43 47,35 %402,1
Madencilik Urtnleri 35,50 214,78 %505,1
Makine ve Aksamlari 1.584,36 |1.536,06 -%3,0
Meyve Sebze Mamulleri 163,27 139,77 -%14,4
Mobilya, Kagit ve Orman Uriinleri 70,97 264,37 00272,5
Mucevher 0,00 0,00

Otomotiv Enddstrisi 1.775,55 |2.164,29 %21,9
Su Uriinleri ve Hayvansal Mamuller 322,80 293,88 -%9,0
Sus Bitkileri ve Mamulleri 0,00 0,00

Tekstil ve Hammaddeleri 0,05 1,22 9%2603,1
Yas Meyve ve Sebze 13,70 68,27 %398,3
Zeytin ve Zeytinyagi 0,02 12,72 %57986,8
TOPLAM 9.179,72 |9.156,23 -%200,3

Kaynak: TIM.(2021)

Konya’da ihracatin durumuna bakildiginda 2021 verilerinin 2020’ye gore azaldig1 goze
carpmaktadir. Bu baglamda Konya o6zelinde verilerin Tiirkiye geneliyle uyum
gostermedigi anlasilmaktadir. Bu durumun nedeni Konya’da 2019’a kiyasla 2020°de de
bliyiik bir degisimin olmamasi ile agiklanabilir. Pandemi etkileri Konya’da Tiirkiye’ye

kiyasla ihracat kapsaminda daha az goriilmiistir.

Konya’nin ihracati sektorlere gore asagidaki gibi dagilmaktadir:
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Mimalat Sanayi EMadencilik ve Tagsocakgihigi  ETarim ve Ormanciik O Diger

Sekil 6. Konya Thracatinin Sektdrlere Gore Dagilimi, 2021
Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

Konya’da ihracat yogun olarak imalat sanayi sektoriinde gerceklesmektedir. Oranin

%96 olmas1 ihracatin neredeyse tamaminin bu sektdrde gergeklestigini gostermekle

beraber, “Konya’da ihracat” dendiginde de genel verilerle dahi imalat sanayi sektoriiniin

anlasilmasimi saglamaktadir. Konya’nin ihracatinin alt sektorlere gore dagilimi ise

asagida gosterilmektedir:
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Sekil 7. Konya Thracatiin Alt Sektdrlere Gére Dagilimi, 2021
Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

54



Konya’da ihracat alt sektorlere dagildiginda en biiyiilk paymm makine ve techizat
grubunda oldugu anlagilmaktadir. Bunu motorlu kara tasiti takip etmekte, ardindan gida,
metal esya sanayi gibi sektdrler gelmektedir. Ihracatin yiiksek oranlara sahip oldugu alt

sektorler ihracat tesviklerinin yogun oldugu sektorlerdir.

Tiirkiye ve  Konya’da ihracat, karsilastirmali  olarak  asagidaki  gibi

degerlendirilmektedir:

EKonya =@=Tiirkiye
Tiirkiye
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Sekil 8. Tiirkiye ve Konya'da Thracat, 2014-2021 (milyar dolar)
Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

Konya’da ihracat, 2020’ye kadar Tiirkiye genelinin altinda kalmasina ragmen 2020 ve
2021°de birbirine yaklasmistir. Bu durum gerek tesvikler gerekse firma faaliyetleriyle
Konya’da ihracatin artig gosterdigini ortaya koymaktadir.

Verilere gore, Konya’da diizenlenen tesvik belgelerinin sektorlere gore dagilimi

asagidaki gibidir:
Ihracatin ithalati Karsilama Orani
——HKonya ——Tiirkiye

300
250 2644 —— 5469 —— 2546
200 -3
150 199 —— 143,3 — 1396

116 —
100 86 83

50 66,3 70,7 73,8 68,9 76,6 77,3
0
2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021
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Sekil 9. Tiirkiye ve Konya'da Thracatin ithalati Karsilama Orani, 2014-2021 (yiizde)
Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.
Konya’da ihracatin ithalati1 karsilama orami Tiirkiye geneliyle kiyaslandiginda oldukga
yiiksek oranlarla karsimiza ¢ikmaktadir. Tiirkiye’de s6z konusu oran istenenin oldukga

altinda gergeklesmekle beraber 2021°de iyilesme gdstermistir. Konya, 2014’ten beri her

yil istenen oranlarin lizerine ¢ikmay1 basarmistir.

Simdi, bu verileri elde etmede 6nem tasiyan tesviklere iligkin veriler kapsaminda Konya

degerlendirilecektir.

Tablo 7. Konya'da Diizenlenen Tesvik Belgelerinin Sektorlere Gore Dagilimi (2017-

2021)

Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

Konya’da tesvik belgelerinin 2017-2021

araliginda

SEKTORU BELGE ADEDI 5‘}::;:::::_')“" iSTIHDAM
ENERJI 283 15.718 1.368
HiZMETLER 168 2.196 5.256
iMALAT 1.279 22.129 18.473
MADENCILIK 28 743 1.013
TARIM 38 466 666
TOPLAM 1.796 41.252 26.776

sektorlere gore dagilima

bakildiginda yine imalat sektérii ciddi 6lgiide on plana ¢ikmaktadir. Imalat sektorii,
ithracat tesviklerinin ciddi 6l¢iide fayda sagladig: bir sektor olarak Konya’da da birinci
sirayl acgik ara farkla almaktadir. S6zii edilen yil aralifinda 22 milyon TL’yi gegen

tesvikler ve 1000°den fazla belge adedi, Konya i¢in 6nemli verileri ifade etmektedir.

Tablo 8. Konya'da Diizenlenen Tesvik Belgelerinin Sektorlere Goére Dagilimi (2021)

Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

SEKTORU BELGE ADEDI 5‘2:’:;;:;";_')“" iSTIHDAM
ENERJi 57 677 333
HiZMETLER 29 457 606
iMALAT 477 5.079 4.969
MADENCILIK 11 485 655
TARIM 3 19 32
TOPLAM 577 6.716 6.595
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Tesvik belgelerinin 2021 yilinda sektorlere gore dagilimina baktigimizda da imalat

sektorii yine acik ara birinciligiyle goze ¢arpmaktadir. 2021°de 477 adet tesvik belgesi

diizenlenmistir. Bu yilda sabit yatirim tutar1 5 milyon TL’yi asmistir.

Tablo 9.Tiirkiye’de Diizenlenen Tesvik Belge Sayilarina Gorell Siralamas1 (2020-2021)

2020 2021
Sira Il Sira 1l
1 Istanbul 1 Istanbul
2 Bursa 2 Bursa
3 Gaziantep 3 [zmir
4 [zmir 4 Ankara
5 Kocaeli 5 Kocaeli
6 Tekirdag 6 Gaziantep
7 Manisa 7 Tekirdag
8 Ankara 8 Antalya
9 Kahramanmaras 9 Zonguldak
10 Konya 10 Adana
13 Konya

Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

Diizenlenen tesvik belgelerinin sayisina gore kiyaslandiginda Konya’nin 2020°de 10,

2021°de 13. sirada yer aldig1 goriilmektedir. Bu durum Konya’nin 81 il iginde ihracat

tesvikleri baglaminda 6n plana ¢iktigini ortaya koymaktadir.

Tablo 10.Tiirkiye’de Ar-Ge Merkezleri Sayilarina Gérell Siralamasi (2021)

Sira il Merkez Sayisi
1 Istanbul 410
2 Kocaeli 131
3 Bursa 130
4 Ankara 129
5 [zmir 96
6 Tekirdag 53
7 Manisa 30
8 Sakarya 24
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9 Konya 23

10 Eskisehir 20

Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

Turkiye’de Ar-Ge merkezleri sayilarina bakildiginda, Konya’da saglanan ihracat
tesviklerinin de katkisiyla oldukga carpici bir siralama goze ¢arpmaktadir. 81 il i¢inde 9.

siray1 alan Konya’da toplam 23 Ar-Ge merkezi bulunmaktadir.

Tablo 11.Tiirkiye’de Tasarim Merkezleri Sayilarina Gorell Siralamas1 (2021)

Sira I Merkez Sayisi
1 Istanbul 147
2 Ankara 38
3 Bursa 29
4 [zmir 26
5 Kocaeli 16
6 Tekirdag 15
7 Denizli 12
8 Adana 8
9 Manisa 5

10 Eskisehir 5)
15 Kayseri 2
16 Konya 1
20 Yalova 1

Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

Konya’da ekonomik ve dis ticaret giiclinii ortaya koyan bir diger veri tasarim
merkezlerinin sayisidir. Bu noktada Konya’da tek bir tasarim merkezinin bulundugu ve
16. siray1 aldig1 goriilmektedir. Ihracatin gelistirilmesi baglaminda acilacak yeni tasarim

merkezlerinin Konya’y1 6nemli 6l¢iide giiclendirecegi diistiniilmektedir.
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Sekil 10.1llere Gore Faydali Model Basvurulari, 2020-2021
Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

Faydali model basvurularinda Konya, 5. sirada bulunmakta ve Istanbul, Ankara, Bursa,
Izmir gibi dis ticarette giiclii illerin hemen arkasindan gelmektedir. 2021°de basvurular
pandemi etkisinin de azalmasiyla bir miktar daha artmistir. Ancak 2021 yil1 da pandemi
noktasinda yil ortasina kadar yogun ge¢mistir. Heniiz agiklanmamis olan 2022
verilerinin  bagvurular baglaminda Konya’nin elini olduk¢a gii¢lendirecegi

distintilmektedir.
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Sekil 11.1llere Gére Faydali Model Tescilleri, 2020-2021
Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

Bagvurulan takiben faydali model tescillerinde de Konya 5. sirada yer almistir. 2020°de
yapilan bagvuru sayis1 188, tescil sayist ise 76’dir. 2021°e baktigimizda basvuru
sayisinin 196, tescil sayisinin 170 olmasi ¢arpicidir. Bu durum firmalarin gelisim

gostermesi ve tesviklere iligkin egitim diizeyinin artmasiyla yorumlanabilir.
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Sekil 12.illere Gére Tasarim Basvurulari, 2021

Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.
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Tiirkiye’de tasarim basvurularina bakildiginda, Konya 7. siraya yerlesmektedir.
Kendisini takip eden Antalya ile arasinda énemli bir farklilik bulunmaktadir. Konya’nin
heniiz tamamlanmayan 2022 yilina iliskin verilerde, siralamadaki yerini daha da

giiclendirmis olabilecegi dngoriilmektedir.

m2020 m2021

0
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iSTANBUL BURSA KAYSERi ANKARA GAZIANTEP KONYA izMiR KOCAELI KUTAHYA DENizLi
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3.943
4.214
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3 294
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2.794
1.418
2.011
1.815
1.672
610
652
331
613
365
606

Sekil 13.illere Gore Tasarim Tescilleri, 2020-2021
Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.
Tasarim tescil sayilarina bakildiginda Konya’nin Izmir’i gegerek 6. siraya yiikseldigi
anlagilmaktadir. 2020 yilinda yapilan 1530 bagvurunun 1418’1 tescille sonuglanmaistir.
2021°’de ise bagvuru sayist 2832, tescil sayist 2011 olmustur. Firmalarin basari
baglaminda giiclendigi anlasilmakta, sonraki yillarda bagvuru sayisinda da Konya’nin

one gececedi diisiiniilmektedir.

Tablo 12. illere Gére Marka Basvuru ve Tescil Sayisi, 2021
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iller Say! iller Sayi
ISTANBUL 79.608 ISTANBUL 52.910
ANKARA 14.881 ANKARA 8.970
iZMIR 11.314 izZMiR 6.969
BURSA 7.896 BURSA 5.121
ANTALYA 5.697 ANTALYA 3.759
6 KONYA 5.221 KONYA 3.406
GAZIANTEP 4.762 GAZIANTEP 3.083
KOCAELI 3.546 KOCAELI 2.372
ADANA 2.810 ADANA 1.996
KAYSERI 2.755 DENIZLI 1.770

Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

Konya’da marka bagvurusu sayist 2021°de 5221, marka tescil sayis1 3406 olarak

gerceklesmistir. Her iki grupta da Konya 6. sirada yer almistir. Besinci sirada bulunan

Antalya ile arasinda oldukga kiiclik bir farkin bulundugu Konya’nin onlimiizdeki

yillarda gerek basvuru sayisi gerek tescilde daha iist siralara yiikselebilecegi

Ongorilmektedir.
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Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.
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Konya’da marka basvurularinin 2018 yil1 disinda her yil artig gosterdigi goriilmektedir.

Bunun yaninda tescil sayist yalnizca 2019°da diismiis, diger yillarda hep artis

saptanmigtir. Kabul orani, 2019 ve 2020 yillarinda diisiis gdstermis; 2021°de yeniden
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yiikselise ge¢mistir. Farkindalik ve danigsmanlik hizmetlerinin artirilmasiyla kabul

oranlarinin ylizde 80’lere yiikseltilmesi hedeflenebilir.

Tablo 13.1llere Gore Patent Basvuru ve Tescil Sayis1, 2021

Patent Bagvurusu Patent Tescil
Sira iller Sayi Sira  fller Sayi

iISTANBUL iISTANBUL 1.590
ANKARA ANKARA 481
iZMIR BURSA 295
BURSA KOCAELI 150
KOCAELI 197 iZMIR 139
KAYSERI SAKARYA 106
ANTALYA KONYA 80
SAKARYA KAYSERI 59
KONYA GAZIANTEP 44
GAZIANTEP 143 MANISA a4

Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

Illere gore patent basvurusu ve patent tescil sayilarina baktigimizda basvuruda Konya 9,
tescilde 7. sirada yer almaktadir. Bu baglamda Konya’nin diger illere kiyasla patent

basvurularinin kabul oranlarinin daha yiiksek oldugunu anlamak miimkindar.
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15\ \. 40,0
120 ~ \\“““-} A i
‘ei‘(jjn V””w.\“w o L i 33,7 30,0
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Sekil 15.Konya Patent Istatistikleri, 2021

Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.
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Konya’da daha once de belirtildigi iizere kabul oranlarinda 6zellikle son iki yilda ciddi
bir sigrama olmustur. Bagvuru sayilar1 azalirken kabul oranlarinin artmasi, bagvurularin

niteliginin 6nemli 6l¢iide artis gosterdigini ortaya koyar niteliktedir.

Tablo 14.illere Gére Endiistriyel Tasarim Bagvuru ve Tescil, 2021

Endiistriyel Tasarim Bagvurusu

Sira ille

r Sayi

iller

Endiistriyel Tasarim Tescil

Sayi

iISTANBUL 5160 ISTANBUL 4555
ANKARA BURSA 919
BURSA ANKARA 839
KAYSERI KAYSERI 722
iZMIR 557
| 6 |KONYA 547
GAZIANTEP GAZIANTEP 341
KOCAELI 264 KOCAELI 222
ADANA 254 ADANA 211
DENiZLI 218 SAMSUN 175

Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.

Illere gore endiistriyel tasarim basvuru ve tescil istatistiklerine gore Konya, her iki
grupta da 6. sirada bulunmaktadir. Toplam 595 basvurunun 547’si tescille sonuglanmis

olup kabul orani oldukga ytiksektir.
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Sekil 16.Konya’da Endiistriyel Tasarim, 2017-2021
Kaynak: KTO. (2021). Ekonomi Raporu. Konya Ticaret Odasi.
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Daha once de ifade edildigi gibi Konya’da endiistriyel tasarim kabul oranmi 6zellikle

2021°de ciddi bir artig gostermistir. Basvuru sayistyla yakinlik gosteren tescil sayilar

basvurularin nitelikli oldugunu anlamamizi saglamaktadir.

4.4.3. Konya Ticaret Odas1 ve Konya Sanayi Odas1 Goriislerinin Degerlendirilmesi

Konya Ticaret Odas1 ve Konya Sanayi Odasi’na yoneltilen sorulara alinan cevaplar

burada degerlendirilmektedir. Tiim sorulara tam cevaplar alinamamustir.

Aragtirma sonuglarina gore, Konya Ticaret Odasi ihracat¢i firmalara asagidaki

kalemlerde hizmet sunmaktadir:

1.

2.

9.

Thracat belgeleri onay hizmeti
Tir Karnesi islemleri
Ata Karnesi Islemleri

Fuar Organizasyonlari

Ulke toplantilart
Dis Ticaret Programlar1 egitimleri

Ulke sektor raporlari

Konya Ticaret Odasi’ndan alinan verilere gore ihracatci firmalara 2021 yilinda kalem

bas1 saglanan hizmet sayis1 agagidaki gibidir:

Tablo 15. Konya Ticaret Odas1 ihracatci Firmalara Saglanan Hizmetler, 2021

DIS TICARET

2021
Dolasim Belgeleri 18.315
Sayisal Takograf Karti 5.973
TIR Karneleri ve Ata Karneleri 914
Ihracat Belgeleri Tasdiki 18.455
Diger Islemler 1.129
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Toplam 44.786

Aragtirma sonuclarina gore, Konya Ticaret Odasi’nin ihracatgr firmalarin ihracatini

artirmaya yonelik ¢aligmalart asagidaki gibidir:

1. Farkli iilkeler ile odamiz iiyeleri firmalar1 bir araya getirerek ikili i gorligmeleri

organizasyonlari,
2. Ulke ve sektor raporlari pazar arastirmalari,

3. Listofcompany.com ve b2bmeetingstr.com siteleri ile firmalarin yurtdisinda

taninirligt arttirilmasi.

Konya Ticaret Odasi ihracat¢i firmalara yonelik faaliyetlerde katilim sayisi 950
firmadir. Kayith ihracat¢i firma sayisi ise mevcut olmamakla beraber Konya’da
ihracatg1 firma sayis1 2021 yili igin 3068 olarak saptanmustir. ihracat¢i firmalarin
sektorel dagilimi ise otomotiv yedek parca, makine, tarim makineleri, savunma sanayi,
mobilya, ayakkabi, gida, plastik, tekstil, araciistii ekipmanlar bi¢imindedir. Tim
sozii edilen web siteleri

sektorler kapsaminda desteklerden yararlanmaktadir.

Listofcompany.com aylik ziyaret¢i sayis1 35.000’dir.

Konya Ticaret Odasi ihracatgi firmalarin ihracatin1 artirmaya yonelik isbirligi
protokolleri kapsaminda 4 adet kamu kurum ve kurulusuyla protokol imzalamistir.
Konya Ticaret Odasi’na kayitli ihracat¢i firmalarda sektorlere gore ihracat verileri

asagidaki gibidir:

Tablo 16. Konya Ticaret Odas1 Ihracat¢i Firmalarin Sektdrlere Gore Ihracat Verileri

SEKTOR 2020 2021 DEG.
TOPLAM 2.174.807,74 |2.997.558,21 %37,8
Makine ve Aksamlar1 508.385,58 640.881,79 %26,1
Otomotiv Enddstrisi 421.123,93 596.069,87 %41,5
Hububat,_ Bakliyat, Yagli Tohumlar ve %73
Mamulleri 269.480,36 289.159,90 ’
Savunma ve Havacilik Sanayii 153.415,32 260.882,87 %70,1
Demir ve Demir Dis1 Metaller 133.237,94 259.405,09 %94,7
Iklimlendirme Sanayii 145.164,56 214.524,04 %47,8
Kimyevi Maddeler ve Mamulleri 155.708,66 168.592,42 %8,3
Su Uriinleri ve Hayvansal Mamuller 84.408,14 166.127,70 %96,8
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Celik 61.981,04 86.954,73 %40,3
Elektrik ve Elektronik 43.286,48 64.818,89 %49,7
Madencilik Uriinleri 35.364,55 59.294,23 %67,7
Meyve Sebze Mamulleri 45.254,34 42.945,28 -%05,1
Mobilya, Kagit ve Orman Uriinleri 32.862,24 42.334,65 %28,8
Deri ve Deri Mamulleri 23.213,69 26.160,37 %12,7
Cimento Cam Seramik ve Toprak Ur(inleri 14.994,70 21.130,09 %40,9
Hazirgiyim ve Konfeksiyon 12.392,79 16.224,57 %30,9
Kuru Meyve ve Mamulleri 12.479,29 12.960,79 %3,9
Yas Meyve ve Sebze 6.137,08 9.210,07 9050,1
Zeytin ve Zeytinyagi 6.407,02 6.263,24 -%2,2
Tekstil ve Hammaddeleri 3.890,73 5.705,59 %46,6
Hali 2.550,23 2.974,79 %16,6
Gemi, Yat ve Hizmetleri 1.387,59 2.242.00 %61,6
Diger Sanayi Uriinleri 834,78 1.646,49 %97,2
Findik ve Mamulleri 844,88 962,16 %13,9
Sus Bitkileri ve Mamulleri 0,64 76,03 911835,3
Micevher 1,20 10,55 %782,4

Konya Ticaret Odas1 ihracat¢1 firma ve iiyelerinden gelen talepler asagidaki gibidir:

1. Yurtdis1 depo ofis isyeri agma ile ilgili destekler,

2. Yurtdis1 pazar aragtirma ile ilgili destekler.

Konya Sanayi Odasi’ndan alinan yanitlara bakildiginda, ihracat¢i firmalara verilen

hizmet kalemleri su sekildedir:
1. ATR,

2. Euro 1,

3. Dolasim Belgesi,

4. Mensei Sehadetname,

5. Form-A belgelerinin satis1 ve onaylanmast,

6. Thracat faturalarinin onaylanmast,

7. Ata karnesi.
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Konya Sanayi Odasi, ihracat¢1 firmalara 2021°de ihracati artirmaya yonelik olarak
thracat destek ofisi kapsaminda ve AB projelerinin faaliyeti icerisinde egitim ve
danigsmanlik hizmetleri vermistir. Konya Sanayi Odasi’na kayith ihracat¢1 firma sayisi
2990°dir. Ihracat1 artirmaya yonelik asagidaki kamu kurum ve kurulusla isbirligi

protokolii imzalanmigtir:

1. Nijerya Ticaret ve Sanayi Odasi, 19.03.2012.

2. Fes Bulmani Bolgesi Ticaret ve Sanayi Odasi, 21.12.2012.
3. Voivodina Metal Kiimesi, 16.03.2013.

4. Darmstadt Ticaret ve Sanayi Odasi, 18.02.2015.

5. Jenin Ticaret ve Sanayi Odasi, 09.09.2019.

6. Tacikistan Ticaret ve Sanayi Odasi, 16.12.2021.

Ayrica Konya Sanayi Odasi ihracat¢i firmalara yonelik faaliyetlere 2019°da katilim
sayist 593 kisi, 2020-2021°de 945 kisi olarak gerceklesmistir.
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5. SONUC

Bu arastirmada, Konya’da imalat sanayi sektoriinde ihracat tesviklerinin
degerlendirilmesi amaclanmistir. Bu kapsamda Konya’nin Tiirkiye geneli ¢ergevesinde
konumu ve giincel durumu ortaya konulmaya c¢alisilmistir. Konya’nin ihracat

kapsaminda giiclii bir il oldugu ve tesviklerin verimli karsiliklar buldugu saptanmistir.

2021°de, Konya’da ihracat Tiirkiye geneliyle uyumlu olmayacak bicimde artis
gostermemistir. Bu durum pandemi etkilerinin Tiirkiye genelinde daha fazla goriilmesi
ile agiklanabilir. Konya’da ihracatin neredeyse tamami, imalat sanayi sektoriinde
gerceklesmektedir. Bu nedenle Konya’da ihracattan bahsedildiginde direkt olarak imalat
sanayi sektoriiniin anlagilmasi beklenen bir durumdur. Calismamizda da imalat sanayi
sektorii degerlendirilmistir. Alt sektérlerde makine ve techizat, motorlu kara tasiti, gida

tiriinleri gibi sektorler 6n plana ¢ikmaktadir.

Konya’da ihracatin ithalati1 karsilama orant her yil olduk¢a yiiksek oranlarda
gerceklesmektedir. Ozellikle 2021 yilinda ciddi bir sigrama oldugu gériilmektedir.
Turkiye geneli verileriyle genel olarak uyumlu bigimde artis ve azalis gosteren ihracatin
ithalat1 karsilama orami, Tiirkiye’de istenen oranin oldukc¢a altinda gergeklesmekle

beraber Konya’da ciddi ekonomik katki sagladigi anlasilan sonuglar vermektedir.

Konya’da 2017-2021 yillart arasinda diizenlenen tesvik belgelerinin ¢ok biiyiik kismi
imalat sektorii kapsaminda diizenlenmektedir. Yatirim tutarlar1 ve istthdam da
dolayisiyla en yiiksek bu sektorde karsimiza ¢ikmaktadir. Tesvik belgelerinin sektorlere
gore dagiliminda son yil verileri de daha 6nce sozii edilen verilerle uyumlu bigimdedir

ve imalat sektorii 6n plandadir.

Diizenlenen tesvik belgeleri sayisina gore Tiirkiye genelinde Konya 2020°de 10,
2021°de 13. sirada yer almistir. Ar-Ge merkezleri sayisinda ise 8. sirada bulunan
Konya, ihracat basarisi ve dolayisiyla tesvikleri kapsaminda 6n planda bir il olarak
degerlendirilmektedir. Konya’da toplam 23 Ar-Ge merkezi varken 1 adet tasarim
merkezi bulunmaktadir. Bu veriyle de Konya tasarim merkezleri siralamasinda 16.
sirada yer almaktadir. Tasarim merkezi sayisinin artirilmasi yiiksek ihracat basarisina

sahip oldugu diisiiniilen Konya i¢in 6nemli bir 6neri olacaktir.

Konya faydali model bagvurularinda 5. sirada yer almaktadir. Faydali model

tescillerinde de siralamast aynidir. 2020 ve 2021 yillarinin kiyaslanmasinda kabul
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oranlarmin artis gosterdigi goze carpmaktadir. Illere gore tasarim bagvurularinda da
durum dikkat cekicidir. Bagvuru sayisinda Konya 7. sirada bulunurken tescil sayisinda
6. siraya yerlesmektedir. Bu durum yiiksek kabul oranini gostermekte ve firmalarin

basar1 diizeyinin yliksek oldugunu vurgulamaktadir.

Marka bagvuru ve tescillerinde de yine yliksek kabul oranlar1 dikkat ¢ekmektedir.
Ozellikle 2021°de onceki yillarda goriilen diisiislerin aksine kabul oram artis
gostermistir. Patent bagvuru ve tescillerinde basvuru sayisi siralamasinda Konya 9,
tescil siralamasinda 7. sirada yer almistir. Yine kabul oranlarinda 6zellikle 2021°de

ciddi bir sigrama oldugu anlagilmaktadir.

Endiistriyel tasarim bagvuru ve tescil istatistiklerine gore Konya her iki grupta 6.
siradadir. Endiistriyel tasarim basvurularinin kabul oranlar1 patent basvurulari gibi
2021°de ciddi bir sigrama gostermistir. Bu yiikselislerin nedenleri yapilacak anket
calismalariyla sonraki caligmalarda ortaya konulmaya calisilabilir. Ayrica sonraki

aragtirmalarda ayni bolgede bulunan farkl: illerle Konya’nin karsilagtirmasi yapilabilir.

Ihracat ile patent, markalasma, tasarim ve faydali model basvurular: arasindaki iliskiye
dair atif ve onceki ¢aligmalarla karsilastirma yapilmalidir; bu durum literatiirde bilinen
gerceklikten biraz farklidir. Thracat ile patent, markalasma, tasarim ve faydali model
basvurular artarken ihracat da dogru orantili artmamistir. Bu durum tezin 6zgiin yonii

ve bilgiye en 6nemli katkisidir.

Konya’da pek ¢ok ihracatgr firma bulunmakta ve bunlarin ¢ok biiyiik kismi imalat
sanayi sektoriinde faaliyet gostermektedir. ihracat¢i firmalarin talepleri yurtdisi depo
ofis agma ve yurtdis1 pazar arastirma ile ilgilidir. Bu taleplerin de Konya’da ihracat
basarisinin yiiksekligini vurguladigi ve yurtdisina agilma isteginin bdylelikle ortaya
ciktig1 diisiinilmektedir. Bu kapsamda Konya’da ihracat¢1 firmalarla yapilacak anket
caligmalar1 ya da miilakat uygulamalarinin mevcut durumu daha net bigimde ortaya

koyabilecegi diistiniilmekte, sonraki arastirmacilara dnerilmektedir.
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